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En Junta General de Accionistas del 25 de
febrero del 2008, se acord6 aplicar la totalidad
de las utilidades del ejercicio 2007 de la
siguiente manera: i) S/. 41.0 millones en
dividendos en efectivo; vy, ii) S/. 22.2 millones
destinados a reservas voluntarias.

El terremoto del 15 de agosto del 2007 no
gener6 pérdidas materiales significativas para la
empresa. Al 30 de agosto de ese afio, se logro
recuperar la logistica de operaciones en Chincha
e Ica, y sus equipos de agentes reiniciaron sus
actividades. El valor total de los siniestros
reclamados y aceptados ascendié a US$185.4
mil. Este monto se encuentra por debajo de los
niveles de retencion y prioridad de sus contratos
de reaseguros proporcionales y catastréficos,
respectivamente.

En agosto del 2007, Fitch Ratings otorgé a la
Compafila la clasificacibn de  riesgo
internacional de BBB-, con perspectiva estable.
Dicha clasificacion corresponde al grado de
inversion a nivel internacional.

Los accionistas de Pacifico Vida son: Pacifico
Peruano Suiza (PPS), con el 62.0% del accionariado,
y American Life Insurance Company (ALICO), que
forma parte del grupo AIG, con el 38.0% de las
acciones. Fitch Ratings otorga la calificacion
internacional AA+ en fortaleza financiera a Amenica
International Group, Inc (AIG), asi como una
calificacion internacional de BBB- en fortaleza
financiera a PPS.

Por su parte, los principales accionistas de PRS so
Credicorp (75.7%) y AIG (20.1%). Por lo tanto, AIG
es propietaria del 50.5% del capital de El Pacifico
Vida, incluyendo su participacion directa e indieec
(a través de PPS).

La oficina principal de la Compafiia esta situada en
San Isidro; adicionalmente, cuenta con 17 agencias
en Lima y 15 en provincias. El nGmero de personal
de Pacifico Vida, al 31 de diciembre del 2007, fue
1,570 (16 funcionarios, 217 empleados y 1,337 en
fuerza de venta).

Luego de 11 afios de operacidn, al cierre del 2807 |
Compafila ha alcanzado una participacion de
mercado sobre la base de primas totales de: 3216% e
vida tradicional (individual, grupal y ley); 29.8&n

seguros previsionales; 26.4% en seguros de

desgravamen; 19.1% en rentas vitalicias; y, 15.8% e
seguros complementarios de trabajo de riesgo.
Asimismo, ocupa la tercera posicién en participacio
de mercado del total de primas directas del mercado
asegurador peruano.

Pacifico Vida tiene como meta general sobrepasar
todos sus indicadores de desempefio, asi como los
volumenes de negocios alcanzados en el 2007.
Asimismo, considera clave lograr una mayor
fidelidad de su clientela y poner mayor énfasis en
crear un excelente ambiente laboral. El objetivo es
conseguir una rentabilidad que vaya de acuerdo con
las expectativas de crecimiento de sus accionikstas.
estrategia de la Compafiia se centra en los sigsient
frentes:

- Pacifico Vida aprovecha &how-howde su socio
internacional AIG, principalmente en lo relacionado
al establecimiento de politicas de suscripcion
(parametros de riesgo) y politicas de inversion.
Dichas politicas suelen ser conservadoras.

- Busqueda de nuevas oportunidades de negocio,
buscando reducir la volatilidad de su cartera eeal$

de negocio de alta siniestralidad. También conaider
importante el mantenimiento de seguros contratados
por empresas e instituciones financieras, asi damo
diversificacion de canales de distribucién, loslesia

se han extendido hacia tiendas por departamento,
empresas de servicios publicos y basmcaseguras

- Desarrollo de nuevos canales de distribucion que
permitan llegar a segmentos de menores ingres®s, o
cuales histéricamente han sido los menos atendidos
por las aseguradoras.

$

Durante el 2007, el sector asegurador continudaon
fuerte tendencia creciente iniciada en el 2005,
impulsado por el buen momento que atraviesa la
economia peruana, luego de varios afios
caracterizados por un crecimiento poco dinamico.
Asi, la produccidn total de primas aumenté en 9.8%,
de US$1,097 millones (dic-06) a US$1,205 millones
(dic-07).

Se debe tener en cuenta que en el 2007, el sector s
ha visto afectado negativamente por la apreciacion
del nuevo sol, la cual ascendi6 a 6.7%, debidoea qu
gran parte de la produccion de primas de seguros se
realiza en ddlares americanos y las tarifas no han
absorbido la depreciacién de dicha moneda.
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A pesar del mencionado crecimiento, el mercado
asegurador peruano aun registra una baja penetracio
en comparacion con otros paises de la regionghsi,
total de primas representé el 1.1% del PBI, miantra
gue en paises de la regién como Chile y Colombia,
este porcentaje es significativamente mayor,
oscilando entre 3 y 4%.

Evolucion de la Produccién de Primas Totales
en el Sector Seguros
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Fuente: SBS
Los Ramos Generales crecieron en su conjunto en el
2007, un 13.3%, alcanzando un total de primas de
US$687.6 millones, por encima del 5.7% de los
Ramos Vida (US$517.2 millones). Sin embargo, al
analizar los rubros de manera independiente, tesemo
gue el mayor impulso en el crecimiento del seator |
dio el rubro de Seguros de Vida, el cual se exgandi
un 33.3%.

Primas Totales Por Ramos
Dic-06

US$M %
330,133 30.1%
88,385 8.1%
189,778 17.3%,
180,292 16.4%
77,150 7.0%
231,649 21.1%
1,097,387 100%

Dic-07

US$M %
376,582 31.3%
110,800 9.2%
200,259 16.6%
240,399 20.0%
90,238 7.5%
186,535 15.5%
1,204,814 100%

VEUCH)

Patrimoniales
Vehiculos
Accidentes y Enfermedades

14.1%
25.4%
5.5%
33.3%
17.0%
-19.5%
9.8%

Previsionales
Renta Vitalicia
Total

Fuente: SBS

El 15 de agosto del 2007 un sismo de 7.0 grados
Richter afecté las ciudades de Pisco, Ica, Chincha
en menor grado, Lima. Algunas ciudades como Pisco
fueron afectadas de manera muy significativa (70%
de destruccion). Las pérdidas del sismo se estiman,
dependiendo de la fuente, entre US$190 y 200
millones, y se reportaron 519 muertos y mas de 430
mil familias damnificadas. Del total de pérdidas,
importe cubierto por las compafias de seguros se
encuentra alrededor de los US$115 millones, que
comparado con otras catastrofes mundiales, se
encuentra en un rango medio-bajo (el reciente
huracan Félix dejé pérdidas por casi US$200
millones y 50,000 damnificados en Nicaragua, por
citar un ejemplo).

Las compafiias de seguros se movilizaron para acudir
en auxilio de sus asegurados, y el desempefio de las

mismas se considerd oportuno y eficaz en la mayoria
de los casos.

Adicionalmente, se presentaron dos siniestros de
magnitud realmente importante para la industria,
ambos vinculados al sector de mineria, y cuyos
importes resultan inclusive mas significativos tpge
efectos del terremoto de Pisco. Ambos siniestros
corresponden a Rotura de Maquinaria y provienen de
dos importantes compafiias del sector mineria.

Otro acontecimiento importante para la industria,
durante el 2007, ha sido la autorizacion por pdete

la Superintendencia de Banca, Seguros y AFP (SBS)
del inicio de las operaciones de las compafias de
seguros “Protecta S.A. Compafia de Seguros” y de
“ACE Seguros S.A.” La primera pertenece al Grupo
ACP Inversiones y Desarrollo (accionista mayoritari
de MIBANCO), y se concentrara en ampliar la oferta
de microseguros en el mercado, mientras que la
segunda nace de la adquisicion, en diciembre del
2006, de la compafila de seguros de vida Altas
Cumbres, por ACE INA International Holdings,
empresa del Grupo asegurador ACE de los Estados
Unidos. Asimismo, ACE ha solicitado a la SBS
ampliar sus actividades y dedicarse también a la
venta de seguros de ramos generales, por lo que se
esperaria mayor dinamismo en el sector. Por otro
lado, a inicios de agosto 2007, Isapre Banmédica de
Chile adquirié la clinica San Felipe, para constitu
una Entidad Prestadora de Salud (EPS).

De igual manera, en noviembre del 2007, se anunci6
la adquisicion del 98.55% del accionariado de laatin
Seguros por parte del grupo espafiol Mapfre.
Posteriormente, la empresa Mapfre Peri Vida
absorbi6 el bloque patrimonial de Latina
correspondiente a los ramos de vida. Finalmente, se
anuncié la fusiébn de Mapfre Peri Compaifiia de
Seguros con Latina, a inicios del 2008, con lo elal
grupo Mapfre se consolidaria como el tercero en
participacion en el mercado peruano con un 10.0%.

El 10 de enero del 2008, la SBS publicé el
Reglamento de la Gestion Integral de Riesgo, con la
finalidad de mejorar la administracién de riesgos e
instituciones financieras; de acuerdo con su tanyafio
complejidad. Dicho reglamento exige, entre otras
medidas, la implementacion de una unidad de riesgo
y la participacion del directorio y gerencia gehera
para facilitar su desarrollo adecuado. El plazo de
implementacion vence el 31 de diciembre del 2008, y
la primera declaracion de cumplimiento debera
presentarse dentro de los primeros 120 dias dél.200
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Al cierre del 2007, el sector asegurador peruano
estuvo compuesto por 13 compafiias en operacion, de
las cuales cuatro se especializan en seguros
generales, cuatro en ramos de vida y cinco se aledic

a ambos ramos. Cabe mencionar que el mercado
asegurador peruano siempre se ha caracterizado por
tener un alto nivel de concentracién. Las dos
compafiias con mayor participacion - en forma
consolidada - suscribieron el 65.4% de las primas
netas totales y, las cinco mas importantes, ek81.9

Participacién de Mercado por Primas Netas
Seguros Generales y de Vida
Dic-06

36.0%
26.9%
6.9%
8.8%
7.4%
8.6%
3.9%
1.0%
0.5%
0.0%
100.0%

Dic-07
34.1%
31.2%
10.5%

8.2%
7.9%
6.4%
n.d.
1.1%
0.5%
0.1%
100.0%

Compaiiia

Rimac Internacional
Pacifico Grupo Asegurador*
Grupo Mapfre*
InVita

La Positiva*
Interseguro
Latina**

ACE

Secrex

Cardif

Total

* Consolida seguros generales y de vida
** Al cierre de dic-07 esta ya consolidado con Mapfre
Fuente SBS

El sector reasegurador internacional viene
reformulando sus esquemas tarifarios, luego desfjue
2005 fuera el méas costoso de los ultimos tiempos, e
términos de catastrofes aseguradas. Estos ajuestes s
han venido traduciendo en aumentos de primas de
reaseguro, principalmente en las zonas mas afextada
por catastrofes alrededor del mundo. No obstante lo
anterior, y puesto que, en el 2006, la siniestadlid
global disminuy6 relativamente, hubo una tendencia
a la baja en los costos de reaseguro. En el mercado
peruano, estos costos se han mantenido relativament
estables respecto del 2006. No obstante, por edecto
las catastrofes en el Perl, Nicaragua e Indonesia,

se descarta que pueda haber moderados incrementos
tarifarios en el 2008.

Seguros Generales

Los ramos de seguros generales (sin incluis
accidentes y enfermedades) continuaron creciendo
durante el 2007 (16.5%), constituyendo el principal

componente del crecimiento del sector en este afio,
pasando de un total de primas producidas de
US$418.5 millones (dic-06) a US$487.4 millones

(dic-07).

Cabe mencionar que durante el 2007, los ramos
patrimoniales tuvieron una produccion de US$376.6
millones, 14.1% superior a la del mismo periodo del
afo anterior (US$330.1 millones). Dentro de este
ramo, destacé el incremento de primas por

Responsabilidad Civil, Terremoto, Transportes, Todo
Riesgo/Contratistas e Incendios.

De igual manera, el sector transporte y carga, asi
como construccién y metalmecanica, han impulsado
las ventas del ramo patrimoniales. El primero Ha si
motivado por las mayores exportaciones. Con
relacion al segundo, se espera que siga creciendo
como consecuencia de la mayor actividad en el secto
de construccion por efecto de las Carreteras
Interoceanicas y de los principales proyectos de
infraestructura previstos.

Asimismo, la produccion del ramo vehiculos tuvo un
importante incremento del 25.4% con respecto al afio
2006 (US$110.8 millones versus US$88.4 millones),
como consecuencia de las mayores ventas de
vehiculos nuevos a nivel nacional. Durante este afio
la venta de vehiculos nuevos aument6 en 55.2% con
respecto al 2006, alcanzando las 51,017 unidades.

El ramo de accidentes y enfermedades mostré un
aumento de un 5.5% con respecto al 2006,
alcanzando US$200.3 millones en total de primas
colocadas. El crecimiento de este ramo fue frenado
por una caida en la produccion de primas por SOAT,
durante el 2007, debido principalmente a la apamici
de las Asociaciones de Fondos Provinciales y
Regionales contra Accidentes de Transito (Afocat),
las cuales emiten certificados de accidentes de
transito similares a dicho seguro para vehiculos de
transporte publico.

Participacién en Ramos Generales
Dic-07

La Positiva, Otros, 3.2%

10.0%

Rimac
Internacional,
38.8%

Grupo Mapfre,
12.2%

Pacifico Grupo
Asegurador,
35.8%

1. Incluye participacién de negocios de vida en ramos generales,
accidentes yasistencia médica.

2. Grupo Mapfre incluye Latina Seguros

3. Otros: ACE (1.23%), Secrex (0.95%), Interseguro (0.85%), Cardif (0.16%),
Invita (0.01%).

Fuente: SBS

Dentro de los seguros generales, Rimac Interndciona
y Pacifico Seguros, registran de manera conjunta, e
74.6% de la produccion en el mercado.
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Seguros de Vida

Durante el 2007, la produccion total de los raoes
vida se incrementd un 5.7%, pasando de US$489.0
millones en el 2006, a US$517.2 millones. El
crecimiento de estas lineas se vio limitado
principalmente por la fuerte caida en el ramo de
rentas vitalicias, especificamente en el rubro de
Rentas de Jubilados y Pensiones de Invalidez.

Participacion de Mercado de Seguros de Vida
Dic-07

La Positiva Vida,

0/
5.06% Otros, 0.99% Rimac
Internacional,

27.91%

Mapfre Vida,
8.16%

Interseguro,
13.62%

InVita, 19.05% El Pacifico Vida,

25.20%

1. Otros: ACE (0.94%) , Cardiff (0.05%)
2. Mapfre Vida incluye Latina Seguros

Fuente SBS

Rentas Vitalicias sigue siendo el principal ramo en
este segmento. Si bien este ramo tuvo un importante
incremento en los Ultimos afios, como consecuencia
del crecimiento en el ndmero de jubilaciones y
también por los efectos de la Ley de Jubilacion
Anticipada (Ley N° 27617), a la fecha muestra un
importante retroceso (-19.5%), debido a que las
condiciones en las que estas polizas se licitasono

del todo atractivas para las aseguradoras por la
disminucién de tasas. Cabe destacar que, durante el
2007, las Rentas de Jubilados se redujeron en 30.3%
(en US$53.8 millones). Las compafias que
presentaron  mayores  disminuciones  fueron:
Interseguro (de US$63.0 a 42.4 millones) y Rimac
(de US$51.4 a 41.7 millones).

Primas Totales Seguros de Vida
Dic-06 Dic-07
US$M % US$M % Var(%)

Vida Individual 67,443 13.8% 112,306 21.7% 66.5%
Vida Grupal 18,730 3.8% 22,612 4.4% 20.7%
Vida Ley 18,382 3.8% 20,866 4.0% 13.5%
Desgravamen 27,536 5.6% 38,734 7.5% 40.7%
Renta Vitalicia 231,649 47.4% 186,535 36.1% -19.5%
Sepelio 18,262 3.7% 6,031 12% -67.0%
Compl. de Trabajo Riesgo 29,938 6.1% 39,850 7.7% 33.1%
Previsionales 77,150 15.8% 90,238 17.4% 17.0%
Totales 489,092 100% 517,172 100% 5.74%
Fuente SBS

Por otro lado, destaca el importante crecimiento
registrado en el ramo de Vida Individual en el 2007
la linea que mas se incrementdé en el sector
asegurador. Lo anterior, por la incidencia de nsevo
productos y mayor énfasis comercial de las
Aseguradoras, favorecidas a su vez por un escenario
econémico positivo de las familias, debido al
crecimiento continuo de la economia. Las principale

compafiias que presentaron crecimiento en este ramo
fueron: Mapfre Perd Vida, Rimac Internacional, y
Pacifico Vida.

Asimismo, se registré un crecimiento importante en
la venta de Seguros de Desgravamen y Seguros
Complementario de Trabajo de Riesgo. El primero
viene siendo impulsado por el boom que se viene
registrando en los préstamos para vivienda poepart
de las instituciones financieras, producto de las
campafas “Mivivienda” y “Techo Propio” y por
mayores aperturas de los créditos financieros
(incremento de los créditos de consumo, créditos
vehiculares, tarjetas de crédito, entre otros).eEn
segundo caso, se explica por la mayor actividad de
los sectores de mineria, energia, hidrocarburos y
construccién en los Ultimos meses.

La venta de seguros de Vida Grupal se incrementé a
US$22.6 millones al cierre del 2007, producto de la

mayor demanda en los sectores econdmicos mas
dinamicos y por la mayor penetracion en el canal de
bancaseguros.

Por su parte, los Seguros de Vida Ley tuvieron un
crecimiento del 13.5%. Ha contribuido al
crecimiento, la posibilidad de seguir permaneciendo
en el seguro de Vida Ley quienes dejaron de laborar
en una empresa pero desean seguir pertenecieado a |
misma poliza grupal mediante aportes voluntarios.

Los Seguros Previsionales vienen mostrando un
crecimiento  sostenido, producto del aumento
progresivo del numero de afiliados al sistema
privado, el cual pasé de 3.2 millones en el 20081a
millones a fines del 2007.

El notorio dinamismo econdmico en los segmentos
medio - bajo y bajo de la poblacion, ha originado
nuevos nichos de mercado para las compafiias de
seguros. Las perspectivas de los seguros de vida pa
el 2008, se concentran en el desarrollo de nuevos
mercados con potencial de crecimiento, tanto en los
planos geogréaficos como en los socioecondmicos.
Para ello, las compafias de seguros estan creando
productos acordes con las necesidades y capacdidad d
pago de estos mercados

Por otro lado, se espera que continte la tendencia
positiva de los seguros de desgravamen, impulsados
por mayores créditos hipotecarios, los programas
Mivivienda y Techo Propio, asi como incrementos en
los créditos de consumo y en los créditos a la
microempresa. Respecto al Seguro Complementario
de Trabajo de Riesgo (SCTR), pese a su relacién con
la actividad minera y al crecimiento de dicho sgcto
se espera solo un crecimiento moderado, debido a la

Pacifico Vida — Marzo 2008



Seguros

Sentencia del Tribunal Constitucional que declara |
persistencia de la obligacion de cobertura, aun
cuando la pdliza hubiese vencido y, al momento de

esto, no se hubiesen detectado sintomas de
enfermedades vinculadas al ambiente laboral de
riesgo.

Finalmente, no se descarta el ingreso de nuevas
compafiias aseguradoras al mercado peruano,
considerando las perspectivas favorables de los
seguros de vida.

Perspectivas del Sector Seguros

Las perspectivas para el 2008 en el mercado
asegurador peruano son principalmente: (i) intancio
de las principales aseguradoras de potenciar su
presencia en nuevos mercados (geograficos o
socioecondmicos); 'y, (i) mayor nivel de
competitividad debido el ingreso de nuevos parkip
en el mercado asegurador peruano.

%

Durante el 2007, la Compafiia tuvo al ramo de vida
individual como el de mayor participacién, seguido
por rentas vitalicias, seguros previsionales y segu
de desgravamen.

Vida Individual- Durante el 2007, la produccion de
este ramo crecié 46.8%, debido principalmente a la
mayor productividad y al incremento en su fuerza de
ventas, asi como a la buena acogida de sus nuevos
productos.

Rentas Vitalicias La Compafiia alcanz6 ventas por
US$35.7 millones, lo que significd una reduccioh de
13.0%, respecto de los US$41.0 millones del cierre
del 2006. La caida en la producciéon en este rubro,
desde el 2006, se debe basicamente al fin del eégim
de Jubilacién Anticipada, asi como a ajustes
voluntarios en las tablas de sobrevivencia. A pdear
lo anterior, Pacifico Vida elevd su participaciom e
este ramo con relacion al 2006 (de 17.7 a 19.1%),
debido a que la produccion de todo el sistema
asegurador ha caido considerablemente. Pese a ello,
Pacifico Vida ha venido mostrando margenes
adecuados en este ramo.
Composicién de Cartera de Productos
Dic-06 Dic-07

US$ 000 % US$ 000 %
25,637.8 = 21.8% 37,641.6 = 27.5%
40,973.8  34.8% 35,662.5 26.0%
20,928.0 = 17.8% 26,899.3 = 19.6%
7,043.3 6.0% 10,216.4 7.5%
5,603.8 4.8% 7,002.6 5.1%
5,861.4 5.0% 6,631.2 4.8%
6,880.1 5.8% 6,575.6 4.8%

4,885.8 4.1% 6,336.0 4.6%
117,813.9 = 100% 136,965.2 = 100%

Var.
anual.
46.8%
-13.0%
28.5%
45.0%
25.0%
13.1%

-4.4%
29.7%
16.3%

Vida Individual

Rentas Vitalicias
Previsionales
Desgravamen

Accs. y Enfermedades
Vida Ley

Vida Grupo
Complementario
Total

Fuente: S-BS

Otros ramos que mostraron crecimiento en los
periodos analizados fueron: Previsionales (por el
efecto de la fusion de AFP Prima con AFP Union
Vida), Desgravamen (por el dinamismo del mercado
de créditos - hipotecarios y tarjetas - que vivpas,

asi como la introduccién de nuevos canales); Seguro
Complementario de Trabajo de Riesgo (por el ingreso
de nuevas cuentas y por algunos ajustes tarifarios)
Accidentes Personales (debido principalmente al
mayor impulso de la fuerza de ventas y las ventas a
través del Banco de Crédito del Per( y otros canale
alternativos); y, Vida Ley. Cabe mencionar que para
el desarrollo del ramo de accidentes personales, la
Compafiia esta trabajando coordinadamente con su
accionista Pacifico Peruano Suiza, teniendo algunos
negocios compartidos a través de la modalidad de
coaseguros.

&

Durante el 2007, la siniestralidad total en los@am
de vida y previsionales de la Compafiia fue 47.3%
versus 52.2% del sistema, con mayor incidencid en e
ramo de rentas vitalicias, la cual tuvo una
siniestralidad de 73.0%. Este ramo present6 una
siniestralidad bastante mas alta a la obtenidalen e
2006, la cual ascendié a 35.9%. Cabe resaltar que,
segun la normatividad vigente, los pagos de las
pensiones de jubilacién se registran como sinigstro
dada la naturaleza de estas poélizas.

Es importante notar que este ratio tiene
principalmente naturaleza contable, debido a gse lo
gastos de siniestralidad tienen como contrapartida
ingresos provenientes del rendimiento de las
inversiones. Asimismo, la siniestralidad total urye
provisiones por siniestros ocurridos y no reporsado
con el fin de reflejar el monto real de los sinmest
devengados durante el periodo.

Siniestralidad Total Pacifico Vida

Dic 2006 Dic 2007

Aseguradora 16.8% 19.0%
Sistema 24.1% 21.8%
Aseguradora 32.1% 24.2%
Sistema 28.1% 28.3%
Aseguradora 66.8% 68.6%
Sistema 61.7% 69.0%
Aseguradora 120.0% 70.6%
Sistema 121.6% 88.5%
Renta de jubilados, pensiones de invalidez Aseguradora 35.9% 73.0%
y sobrevivencia Sistema 27.2% 62.3%
Aseguradora 46.2% 47.3%
Sistema 43.3% 52.2%

Seguros vida tradicional

Desgravamen

Seguro complementario de trabajo de
riesgo

Seguros Previsionales

Total ramos vida y previsionales

Fuente SBS

En cuanto a la siniestralidad retenida del tranaa,vi

al 31 de diciembre del 2007, la Compafiia obtuvo un
ratio de 47.9% frente a 51.2% del sistema. El ramo
donde present6 mayor siniestralidad retenida fue el
de rentas vitalicias.
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El ratio siniestralidad cedida sobre prima cedida
permite observar el nivel de riesgo que presentd la
cartera transferida a los reaseguradores. Pa@0@&| 2
dicho ratio fue 21.2%, bastante inferior al delesiza
(65.1%) en ramos de vida.

Evolulcién de la Siniestralidad Retenida
en Ramos Vida y Previsionales

55.0%

50.0%

45.0%

40.0%

35.0%

30.0%

25.0%

2003 2004 2005 2006 2007

—e— Pacifico Vida —a— Sistema

Fuente: SBS

Debe recordarse que la Compafiia mantiene un 5.1%
de su portafolio en ramos generales, en parti@dar

el ramo de accidentes personales. En este ramo la
siniestralidad total alcanzada, al cierre del 2G0&,

de 15.7 versus 34.8% del sistema. Asimismo, las
siniestralidades retenida y cedida fueron de 15.8 y
11.0%, respectivamente (versus 33.2 y 52.8% del
sistema en dichos ramos, respectivamente, a
diciembre 2007).

Al cierre del 2007, Pacifico Vida tuvo una
produccion de primas directas y reaseguros aceptado
de S/. 427.9 millones (versus S/. 384.7 millonds de
2006). La produccién total aumenté un 11.2%,
principalmente por el incremento en la produccién d
las lineas Vida Individual y Seguros Previsionatgs,
cual mas que compenso la caida en Rentas Vitalicias
Asimismo, el ajuste de reservas técnicas de primas
fue de S/. 140.9 millones y las primas cedidas a
reaseguradores, S/. 8.3 millones, con lo que se tuv
un crecimiento de 30.1% en las primas netas ganadas
pasando éstas de S/. 214.2 a 278.7 millones ehtre
cierre del 2006 y el del 2007, respectivamente.

Considerando la siniestralidad neta de S/. 193.9
millones (S/. 169.1 millones al cierre del 2006),
comisiones netas de S/. 21.0 millones (S/. 18.7
millones en el 2006) y gastos técnicos diversosset
de S/. 56.2 millones, se obtuvo un resultado técnic
neto de S/. 7.6 millones (versus una pérdida de.$/.
millones al cierre del 2006). Respecto de las ghasti

de Ingresos y Gastos Técnicos, cabe mencionar que,
durante el 2007, los gastos diversos (S/. 56.0
millones) incluyeron pagos de S/. 18.5 millones por
honorarios de brokers S/. 23.6 millones de
comisiones a favor del BCP por servicio de cobranza
de clientes a través de cargo en cuenta; y, S8 13.

millones por vencimiento y utilidades de pélizas de
vida retenidas.

Por otro lado, el resultado de inversiones fue
S/. 123.5 millones (22.0% mayor al resultado de
inversiones del 2006) en tanto que los gastos
administrativos alcanzaron los S/. 69.4 milloness L
gastos administrativos resultaron 24.5% superiares
los del cierre del 2006, principalmente debido a
mayores gastos de personal y servicios prestados po
terceros.

Adicionalmente, la Compafia tuvo ganancias

extraordinarias por S/. 15.9 millones, lo cual se

explica basicamente por el resultado favorablelen e
Canje de Bonos Brady por Bonos Globales de Peru al
2037, durante el primer semestre del afio.

Pacifico Vida concluyé el 2007 con una utilidadanet
de S/. 63.2 millones, 68.6% superior a la registrad
en el 2006. El resultado neto representé el 14.8% d
las primas totales, el 3.2% del total de activosly
25.2% del patrimonio de la Compafiia. Se debe
mencionar que la incidencia del resultado
extraordinario en la utilidad del periodo, aunque
importante, es de naturaleza no recurrente y
principalmente debido a coyunturas favorables del
mercado.

Un indicador de gestién técnica y administrativaeles
ratio combinado, el cual resulta de sumar al rdéo
siniestralidad retenida, el cociente de los gastos
administrativos y comisiones netas entre las primas
retenidas. Un ratio mayor a 1 significa pérdida
operativa en el negocio de seguros. Al cierre del
2007, la Compafia obtuvo un ratio combinado de
0.79x (en comparacion al 1.05x del sistema). Debido
a que la suscripcién de seguros previsionalestasen
vitalicias implican una mayor constitucion de
reservas y, por tanto, una reduccion en las primas
retenidas netas, la Clasificadora considera razenab
este ratio comparado con otras empresas del sector.
&

La estrategia de la Compafiia en el manejo de
portafolio ha estado orientada a mantener unarearte
con bajo riesgo crediticio y a buscar un adecuado
calce de plazos y monedas respecto de sus
obligaciones. Durante los Ultimos afios, PacificdaVi
mantuvo una importante  participacion  en
instrumentos con calificacion internacional AA 'y A
(80.6% a diciembre 2007) dentro de su portafolio de
inversiones en el exterior. Cabe sefialar que delsde
segundo trimestre del 2005, la Compafiia ha venido
tomando mayor participacién en instrumentos con
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categoria A+, A y A-. Sin embargo, entre diciembre
del 2006 y diciembre del 2007, dichas inversiones
pasaron de 42.8 a 36.2% de su cartera de invessione
en el exterior. La Gerencia de Inversiones de Racif
Vida manifiesta que no ha habido un cambio en su
politica, considerando que las mencionadas
inversiones tienen una calidad crediticia supeailor
investment gradeninimo internacional (BBB-) y se
realizan U(nicamente en paises desarrollados de
calificacion crediticia internacional AAA y AA. De
otro lado, estas nuevas posiciones son tomadas a
través de una cuenta administrada por AIG Global
Investment Group, la que a su vez realiza el asdlis
monitoreo del portafolio, por lo que Pacifico Visa
beneficia delknow-howde su accionista.

La Compafia pretende hacer uso de su limite de
activos en el exterior (40%) de obligaciones téasiic
siempre y cuando los activos cuenten con una
calificacion crediticia mayor a la calificacion
internacional del PerG y otorguen el mejor calce
posible tanto en moneda como en duracion. Al cierre
del 2007, las inversiones en el exterior representa

el 42.4% del total de sus obligaciones técnicas. Si
embargo, si excluimos del calculo las inversiones e
el exterior destinadas a cubrir el Fondo de Gaanti
como lo autoriza la SBS, si se encuentra dentro del
limite permitido.

De acuerdo con la Ley de Banca y Seguros, las

compafiias aseguradoras deben respaldar con activos

elegibles las obligaciones técnicas, esto dultimo
comprendido por las reservas técnicas, las primas
diferidas, la practica insegura, el patrimonio de
solvencia y el fondo de garantia. Al cierre del 200

la Compafia contaba con activos elegibles para
respaldar obligaciones técnicas por S/. 1,915.4
millones, los cuales resultaron aplicados S/. 1,814

millones, cubriendo asi el total de obligaciones
técnicas (S/. 1,804.5 millones). ElI superavit
correspondiente fue de S/. 110.2 millones.

Activos Elegibles versus Obligaciones Técnicas
(En Miles de S/.)
Dic 2003 Dic 2004 Dic 2005

Dic 2006 Dic 2007

(A) Activos Elegibles Aplicados 1,063,300 1,328,566 1,641,382 1,756,510 1,914,744
(B) Obligaciones Técnicas
(B.1) Reservas Técnicas
(B.2) Primas Diferidas
(B.3) Préactica Insegura
(B.4) Patrimonio de Solvencia
(

B.5) Fondo de Garantia

1,036,247
936,933

1,287,893
1,176,062

1,572,237
1,438,514

1,699,889
1,543,899

1,804,540
1,636,703

124,323
43,513

115,549
40,442

99,055
34,669

82,838
28,993

73,566
25,748

Superavit = (A) - (B) 27,053 20,673 69,144 56,621 110,205

Ratio (A) / (B) 1.03 1.03 1.04 1.03 1.06
Fuente: SBS

La Compafia ha constituido, en virtud de sus
politicas conservadoras, reservas voluntarias por
siniestros ocurridos y no reportados (IBNR) vy
voluntarias adicionales para seguros previsionales,

por un total de S/. 21.7 millones, los cuales rtares
contemplados dentro de las reservas técnicas
computables para las obligaciones técnicas que
requieren respaldo.

Al cierre del 2007, elstock de inversiones de la
Compafiia se incrementdé en 9.0% con respecto a
diciembre 2006 (de S/. 1,756.5 a 1,915.4 millones).
El crecimiento en inversiones se explica por mayore
suscripciones de seguros.

De igual manera, las inversiones elegibles estowrier
compuestas principalmente por 40.0% en inversiones
en el exterior (33.4% acciones y bonos y 6.6%
Depositos); 37.2% en Valores del Gobierno Central
peruano; 11.8% en bonos empresariales locales; v,
6.1% en depdsitos e instrumentos emitidos por
instituciones bancarias (4.9% restante son otras
inversiones menores y caja).

Debido a la escasez de emisiones en el mercado
local que calcen con los requerimientos de largo

plazo de la Empresa, ésta cuenta con una alta
concentracion en instrumentos del Gobierno peruano
en su portafolio. Sin embargo, es importante notar
gue los mencionados instrumentos cuentan con la
mas alta calidad crediticia del mercado local y la

clasificacion soberana peruana (BB+) tiene un

outlookpositivo por parte deitchRatings

Composicion de las Inversiones en el Exterior
(Dic-07)
BBB+ ND

2.3% 2.0%

AAA
15.1%

A+
15.2%

23.8%

Fuente: Pacifico Vida

La cartera de inversiones se caracteriza por teajer
riesgo crediticio. Del total de la cartera de
instrumentos emitidos por emisores extranjeros
(incluyendo  soberanos), el 98.0% presenta
calificacion de investment grade internacional,
estando la diferencia (2.0%) colocada en indices de
acciones. Por otro lado, de la cartera de inveesion
locales, el 99.9% de los instrumentos estuvieron
categorizados desde A+(pe) hasta AAA(pe). Dentro
de la cartera de emisores internacionales se etmauen
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un bono de Southern Per que cuenta con una
clasificaciéninternacional de BBB-. Por politica, la
compafiia no puede invertir en instrumentos con
clasificacién menor a A- por lo cual se ha solibita

su reclasificacion a SBS como inversion local y en
este caso, el instrumento tiene una clasificacién d
AAA.

Al cierre del 2007, la exposicidn en el rubro
Inversiones en el Exteripfue de S/. 766.0 millones.
Respecto de estas inversiones hay que sefialasejue
han realizado principalmente en bonos corporativos,
de agencias y soberanos, que tienen una clasditaci
gue se encuentra principalmente entre AAAy A.

La estrategia de la Compafiila de orientar sus
inversiones hacia el exterior ha tenido como ppaki
objetivo mejorar su calce de plazos y su cartera
crediticia, a través de activos de bajo riesgo.

%
Rentas Vitalicias

Para analizar los resultados de la Compafiia debe
tenerse en cuenta que la suscripcion de primas por
rentas vitalicias componen un importante rubro
dentro de su cartera de productos (26.0%), lo cual
genera automaticamente pérdidas contables en dicho
ramo.

En el proceso de acumulacién de pérdidas la
Compafiia va generando un importante volumen de
inversiones, generando una ganancia financiera que
en el tiempo suele tener una pendiente mayor a la d
las pérdidas contables, por lo que a partir de
determinado momento, las compensaran y superaran.
Adicionalmente, debe considerarse que sptead
contable mencionado anteriormente, se debe
incorporar el flujo de pagos por las rentas mersyal
las cuales van liberando reservas y constituyen la
siniestralidad del ramo.

En el caso de Pacifico Vida, la diversificacionsie
cartera de negocios con otros productos que generan
rentabilidad en el corto plazo, compensan
parcialmente la pérdida técnica del negocio deagent
vitalicias.

indice de Calce

Las compafilas de seguros que suscriben rentas
vitalicias deben mantener un apropiado calce de
activos y pasivos, con la finalidad de mitigar casb

en la tasa de interés que pongan en peligro el
cumplimiento las obligaciones -de largo plazo yna u
rendimiento fijo- contraidas con los asegurados.

La metodologia de calce reglamentada por la SBS es
optativa por las compafiias que desarrollan o han
desarrollado el negocio de rentas vitalicias, sin

embargo, de no hacerlo, los requerimientos

patrimoniales seran mayores debido a que tendrian
gue utilizar una tasa de reserva del 3%.

Calce de Plazos de Rentas Vitalicias
Dic-07
Afios Indice de

Cobertura
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00
1.00

lal2

3al4

5al 6

7al8

9al10
11al13

14 al 16

17 al 21

22 al 28

29 en adelante
Fuente: Pacifico Vida

Pacifico Vida se encuentra acogida a la normativa d
calce y como resultado de la aplicacion
metodoldgica, se encuentra calzada en la totaligad
los tramos (incluye rentas en doélares y soles VAC).

En el caso de los seguros previsionales, no exisie
normativa de calce. Dichos seguros estan sus@iitos
soles reajustables y en el mercado peruano existe u
ausencia de instrumentos financieros en soles ge mu
largo plazo, lo cual dificulta a las aseguradoras
realizar un calce con sus pasivos en VAC. A pesar d
lo anterior, resulta importante buscar el mejoceal
posible entre activos y pasivos en soles VAC, que
permita mitigar los riesgos de mercado que pueden
terminar afectando el cumplimiento de obligaciones.

La Gerencia de Pacifico Vida ha manifestado que no
estd interesada en hacer crecer su cartera de
productos de renta vitalicia mientras no tenga
inversiones con calce adecuado --en plazos y
monedas-- que respalde el crecimiento en su
produccion, con la finalidad de buscar que se campl
al asegurado con el pago oportuno de los
compromisos establecidos.
Calce de Plazos de Seguros

Previsionales - Dic-07

Afios

(Tramo)

Indice de

Cobertura
1.00
1.00
0.83
1.00
1.00
1.00
0.95
1.00
1.00
0.17

lal2

3al4

5al6

7al8

9al10
11al13

14 al 16

17 al21

22 al 28

29 en adelante
Fuente: Pacifico Vida

Respecto del calce de monedas de seguros
previsionales, al cierre del 2007, Pacifico Vida
mantenia el 100% de sus pasivos en VAC,

Pacifico Vida — Marzo 2008



Seguros

respaldados por activos con rendimiento en funcién
al indice VAC. El calce de plazos se hace mas
complicado por las caracteristicas de los instriogen

del mercado peruano, y si una empresa presentase
descalces en los plazos de duracién de sus agtivos
pasivos, estaria presentando un riesgo de reidversi
(tasa de interés).

La Compafia tiene calzados siete tramos. Pacifico
Vida ha considerado diversas medidas para
minimizar el riesgo de reinversion. Las principales
medidas implementadas son: constitucion de un
fondo de reserva adicional voluntario (US$10
millones); estimacion de la tasa de reinversionrtut

via calce de duraciones y calce de flujos de agja;
modelizacion de escenarios dtress (asumiendo
inexistencia de instrumentos VAC) para estimar los
importes de reservas adicionales requeridos.
Asimismo, la empresa viene realizando acciones
adicionales tales como: cambio de instrumentos VAC
de corto plazo por otros de mayor plazo;
diversificacion hacia instrumentos en el exterion c
tasa ajustada por inflacionSpreadsy, desarrollo de
nuevas alternativas de inversiéon locales VAC. La
empresa piensa estructurar emisiones a la medida
para trasladar el excedente de flujos futuros Hasia
tramos con déficit de flujos y contar con instrumosn
adicionales/alternativos en VAC dentro de su
portafolio (Soberanos 2046, Bonos ONP). De igual
manera, la Empresa planea constituir un fondo de
inversién en acciones para cubrir el descalce en el
tramo 10, considerando la escasez de instrumentos
gue puedan cubrir plazos mayores a 28 afios.. Por lo
tanto, la Clasificadora considera que el riesgo de
reinversion de los activos en moneda local ajustado
por inflacién se encuentra razonablemente manejado
por Pacifico Vida.

A inicios del 2002, la SBS publicé el Reglamento
para la Administracion de Riesgos Operativos
(Resolucion SBS N° 006-2002. La Compafia ha
presentado a la SBS su Manual de Riesgos
Operacionales, el que tiene como finalidad coniribu

con la reduccidn de sus riesgos operativos.

Dentro del plan de continuidad de negocio, se tiene
elaborado un plan de contingencia referente a la
locacién de los servicios de informacion y servedor

en caso de ocurrir algun siniestro. El desempefia de
Compafiia tras el reciente terremoto evidencia que
estos planes se han venido ejecutando pero pese a
ello, se continda trabajando en estos temas, a co

en el plan de contingencias sobre los riesgos de
tecnologia de informacion.

Adicionalmente, desde setiembre del 2004 Pacifico
Vida empez6 con la documentacion de sus procesos
criticos de acuerdo con las normas de la Ley
Sarbanes & Oxley (ley americana referida a
fortalecer el gobierno corporativo y la confianza d
los inversionistas, a través de normas que permitan
evitar fraudes contables y corporativos), las @iale
esta obligada a cumplir por ser subsidiaria de AlG,
una compafila bajo la supervision de la U.S.
Securities Exchanges Commission (SEC), Comisién
de Valores en EE.UU., asi como por el Grupo
Credicorp, el cual cotiza en la bolsa de Nueva York

Las Reaseguradoras con las que mantiene contrato
Pacifico Vida tienen un alto grado de fortaleza
financiera. Asimismo, Pacifico Vida tiene contratos
de coaseguros con empresas aseguradoras locales,
tales como Rimac, Invita, Pacifico Peruano Suiza y
La Positiva.

Los contratos de reaseguros son realizados
principalmente en el ramo de Vida Ley. Cabe
mencionar que el nivel de cesiéon de primas fue de
1.9% durante el 2007, lo cual se explica por la
naturaleza de los ramos en los que la Compafia se
desarrolla.

Principales Reaseguradores de Pacifico Vida

Reasegurador Clasificacion

Swiss Re (Suiza) AA-
General Cologne Re (Alemania) AAA
Hannover Rueckversicherung AG A+
Scor Re (Francia) A-

Fuente: Pacifico Vida, Fitchratings.com

%

Los activos tuvieron un incremento del 8.7% respect
de diciembre del 2006, fundamentalmente por
mayores inversiones, derivadas de la suscripcién de
vida individual y rentas vitalicias. Al cierre d2007,

la Compafila contaba con activos totales por
S/.1,974.2 millones, conformado principalmente por
inversiones (90.9%), cuentas por cobrar diversas
(3.4%) y caja y bancos (3.3%). Las inversiones de
largo plazo pasaron de S/. 1,633.1 millones (cierre
del 2006) a S/. 1,753.2 millones al 31 de dicieanbr
del 2007, respectivamente.

En el rubro caja y bancos, Pacifico Vida mantuvo su
posicion en S/. 65.0 millones. Por su parte, los
valores negociables aumentaron de S/. 9.6 millones
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en el 2006, a S/. 41.6 millones al cierre del 2007.
Asimismo, se registré un crecimiento de 40.9% en
otras cuentas por cobrar, las cuales sumaron &. 67
millones a diciembre 2007, principalmente por

intereses y montos por liquidacion de inversiones
pendientes de cobro a esa fecha. Dicho incremento s
debid principalmente al aumento de los intereses po
cobrar por bonos y por depdsitos a plazo (debido al
incremento destockde inversiones).

Los pasivos totalizaron S/. 1,723.2 millones (96.5%
en reservas técnicas para primas y siniestrospsEst
se constituyen para respaldar obligaciones futuras
(principalmente  pensiones de jubilacion y
sobrevivencia). Al cierre del 2007, se produjo un
incremento del 6.9% en el total de pasivos, con
respecto a diciembre del 2006, como consecuencia
del crecimiento en eftockde reservas técnicas por
primas, que pas6 de S/. 1,565.9 a 1,662.7 millones.

Evolucion del Patrimonio Neto

260,000
240,000
220,000
200,000
180,000
160,000
140,000
120,000
100,000

80,000

60,000

Miles de Nuevos Soles

2003 2004 2005 2006 2007

Fuente: SBS

Al cierre del 2007, el patrimonio neto de Pacifico

Vida fue S/. 251.0 millones, lo que representa un
incremento del 23.2% respecto de diciembre del
2006, y se explica principalmente por incrementos e

las utilidades del ejercicio. Cabe mencionar que,
durante el primer semestre del afio, la empresa
repartié dividendos por S/. 16.0 millones y asigno

S/.21.5 millones a la reserva legal, ambos
provenientes del resultado del ejercicio 2006.

Los ratios de liquidez corriente y efectiva estuie

por debajo del promedio del sistema asegurador. Lo
anterior, principalmente porque Pacifico Vida tiene

un bajo requerimiento de cumplimiento de

obligaciones de corto plazo, debido al giro de sus
principales negocios.

Al cierre del 2007, los pasivos totales represemtar
6.9x el patrimonio neto, inferior al 7.9x de diciem

del 2006, debido al aumento en el patrimonio por el
buen resultado del ejercicio. Asimismo, el nivel

alcanzado es superior al promedio del sistema Y4.4x
y se explica por la mayor proporcion de reservas
técnicas por parte de la Compafiia.

Una aseguradora es solvente en la medida en ¢ue est
en capacidad de satisfacer sus obligaciones con sus
asegurados. El cociente entre patrimonio efectileo y
suma del patrimonio de solvencia, fondo de garantia
y la porcion destinada a cubrir los riesgos creidisi,
indica cuantas veces los recursos propios de la
institucién superan la exigencia minima que una
compafiia de seguros debe ostentar, para cumplir con
sus obligaciones frente a sus asegurados. Al dietre
2007, el ratio mencionado de la Compafiia fue 1.12x
versus 1.07x de diciembre 2006, lo que indica una
mejora en el tiempo pero aun esta por debajo del
1.25x del sistema asegurador en el mismo periodo.

Requerimientos Patrimoniales

En miles de S/.
Dic 2003 Dic 2004 Dic 2005 Dic 2006 Dic 2007

(A) Patrimonio Efectivo 106,601 125,690 149,538 166,319 187,810

99,371 111,888 133,724
99,055

34,669

155,991
115,549
40,442

167,836
124,323
43,513

(B) Requerimiento Patrimonial
(B.1) Patrimonio de Solvencia 73,566 82,838
(B.2) Fondo de Garantia 25,748 28,993
(B.3) Riesgo Crediticio 57 57

(C) Endeudamiento 8,119 8,358 10,657 22,613 47,313

Superavit L = (A) - (B) 7,231 13802 15815 10,329 19,974

Superavit 1 = (A) - (C)
Fuente: SBS

98,482 117,332 138,881 143,706 140,497

A diciembre del 2007, el patrimonio efectivo de la
Compafiia fue S/. 187.8 millones, el cual resulté
superior en S/. 19.7 millones al monto que
representan en forma conjunta, el patrimonio de
solvencia, el fondo de garantia y el patrimonio
efectivo destinado a cubrir riesgos crediticiosr Po
otro lado, respecto del endeudamiento (S/. 47.3
millones) la Compafiia logra cubrir con significativ
holgura el requerimiento patrimonial, mostrando un
superavit de S/. 140.5 millones.

Pacifico Vida — Marzo 2008

11



Seguros

Pacifico Vida
Ratios Técnicos, financieros y de gestion

Dic. 2003 Dic. 2004 Dic. 2005 Dic. 2006 Dic. 2007
Indice de retencién de riesgos 97.3% 97.4% 97.7% 97.5% 98.1%
Ratio combinado 71.9% 77.6% 79.8% 79.8% 78.7%
Siniestralidad total 33.1% 30.8% 36.6% 44.7% 45.7%
Siniestralidad retenida 32.0% 29.7% 36.6% 45.1% 46.2%
Resultado técnico / Primas totales -2.1% -5.3% -5.0% -0.2% 1.8%
Utilidad neta / Primas totales 5.9% 5.6% 14.2% 9.7% 14.8%
Utilidad neta / Patrimonio (ROE) 16.0% 14.2% 27.1% 18.4% 25.2%
Utilidad neta / Activos (ROA) 1.9% 1.5% 3.1% 2.1% 3.2%
(Resultado técnico - G. Adm.) / Patrimonio -36.1% -42.4% -34.8% -27.8% -24.6%
Gastos administrativos / Primas totales 11.3% 11.2% 13.3% 14.5% 16.2%
(G. Adm. + Com. netas) / Primas retenidas 39.9% 47.8% 43.2% 34.8% 32.5%
Liquidez Corriente 168.0% 105.6% 104.6% 84.5% 90.8%
Liquidez Efectiva 63.2% 60.8% 61.3% 39.5% 31.0%
Participacién de mercado 11.2% 12.3% 11.2% 10.7% 11.4%

(*) Cabe sefialar que el ratio de participaciénrdercado mostrado en el cuadro anterior incluyansehte a Pacifico Vida y
que esta comparacion se realiza respecto del SisterSeguros en su conjunto (Generales y VidapaSicipacion en el tramo
Vida, en el 2007, como proporcion de primas totalegtidas ascendi6 a 25.1%.
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Seguros

ANTECEDENTES
Empresa: El Pacifico Vida Compafiia de Segui@saseguros
Domicilio legal: Av. Juan de Arona 830, Sarisi
RUC: 20332970411
Teléfono: (511) 518 4000
Fax: (511) 518 4295

RELACION DE DIRECTORES

Dionisio Romero Seminario Presidente
Ricardo Garcia Holtz Vice presidente
Raimundo Morales Dasso Director

David Saettonne Watmough Director
Andrés Saavedra Echeverria Director
Mauricio Ruiz Ruiz Director Alterno
Alberto Zavala Cavada Director Alterno

RELACION DE EJECUTIVOS

Orlando Cerrutti Banchero Gerente General

Juan Francisco Bravo Salgado Gerente de Contmajokdministracion

Armando Mejia Capuiay Gerente Comercial de Viidividual

César Rivera Wilson Gerente Comercial de Seguraspdtativos vy
Pensiones

Eduardo Miyahira Yonamine Gerente de Operaciones

AlbertoVasquez Vargas Gerente de Inversiones

Maria Félix Torrese Gdeen Comercial de Bancaseguros, Canales
Alternativos y Accidentes Personales

Amanda Jhusey Chang Gerente Actuarial

Carlos Ruiz Vercelli Gerente de Gestion y Dedkrtdumano

Juan Francisco Mariani Gerente Comercial Canal Hame y Worksite
Marketing

Ernani Zignaigo Gerente de Marketing

RELACION DE ACCIONISTAS

Pacifico Peruano Suiza 62.00%
American Life Insurance Company 38.00%
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CLASIFICACION DE RIESGO

APOYO & ASOCIADOS INTERNACIONALES S.A.C. CLASIFICADORA DE RIESGO, de
acuerdo a lo dispuesto en el Art. N° 13° del Regigmpara la clasificacion de empresas de losnsiste
financiero y de seguros, Resolucién SBS N° 67226@td6 las siguientes clasificaciones de riesga laar
empresd&| Pacifico Vida Seguros:

Rating Clasificacion

Institucién Categoria A

Obligaciones Categoria AAA (pe)
Definiciones

Institucion

CATEGORIA A: Corresponde a aquellas instituciones que cuamamina alta capacidad de pago de sus
obligaciones en los términos y condiciones pactddasual no se veria afectada, de manera sigtivféca
ante posibles cambios en la institucion, en lastritua que pertenece, o en la economia.

Obligaciones

CATEGORIA AAA (pe) Corresponde a la mayor capacidad de pago opodersus obligaciones. Esta
capacidad es altamente improbable que sea afeadadesamente por eventos imprevistos.
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