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·  Importante posicionamiento en el 

mercado. 
·  Liderazgo pese a la mayor 

competitividad.  
·  Modelo de gestión desarrollado en 

los últimos años. 
·  Sinergias comerciales por su 

vinculación con el BBVA Banco 
Continental 

·  Perspectivas favorables de los 
seguros de vida. 
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·  Importante aumento de la  

siniestralidad y de los gastos 
administrativos, producto de la 
dinámica más competitiva del 
mercado así como de  importantes 
siniestros catastróficos y técnicos. 

Seguros Generales y de 
Vida / Perú 
Análisis de Riesgo                     
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Rímac Internacional es la compañía 
líder del mercado asegurador 
peruano, tanto en el negocio de 
ramos generales como de vida.  Su 
accionariado está vinculado 
mayoritariamente al Grupo Brescia,  
quién posee el 46.4% del 
accionariado del segundo banco del 
país. Asimismo, la empresa es 
accionista mayoritario de la Clínica 
Internacional S.A. y de Rímac 
Internacional S.A. Entidad Prestadora 
de Salud. 
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La clasificación de riesgo de Rímac Internacional se sustenta en el liderazgo y 
posicionamiento de la empresa en el sector. Desde el 2002, Rímac inició una 
agresiva estrategia de crecimiento basada en un crecimiento orgánico y 
adquisiciones de portafolios. Esta estrategia le permitió alcanzar el liderazgo 
manteniendo dicha posición desde el 2004 e incrementando sustancialmente 
su participación de mercado, de 21.8% en el 2002, a 34.1% a fines del 2007 
(38.8% en el mercado de seguros generales y 27.9% en el de vida). La 
clasificación también reconoce la diversificación de su portafolio y la 
adecuada gestión en cada uno de los ramos. Cabe destacar que Rímac supo 
afrontar apropiadamente el deterioro sufrido por el sistema asegurador 
peruano a fines de los 90. Destaca su adecuado control de riesgos a pesar de 
que el 2007 ha presentado importantes siniestros por catástrofes y ramos 
técnicos, lo cual se evidencia en los menores resultados de la empresa.  

Por otro lado, la empresa ha logrado desarrollar un importante canal de ventas, 
lo cual la hace menos vulnerable ante situaciones adversas ya que cuenta con 
brokers de perfiles diversos, fuerza de ventas propia, bancaseguros, entre 
otros. Asimismo, su vinculación con el BBVA Banco Continental, le otorga 
una importante ventaja competitiva para la suscripción de seguros de 
desgravamen y bancaseguros. Además, en años anteriores al 2004, por su 
vinculación con la AFP Horizonte, el denominado “régimen temporal” le 
facilitó el crecimiento en seguros previsionales. 

Asimismo, destaca el bajo riesgo crediticio de sus inversiones que respaldan 
sus obligaciones técnicas. Aproximadamente el 10.3% de sus inversiones se 
encuentran invertidas en el exterior del cual el 72.5% se encuentra clasificado 
como categoría Investment Grade (BBB-) o superior. Asimismo, el 98.1% de 
sus inversiones locales en bonos tienen clasificación de categoría I (desde AA- 
hasta AAA, clasificación local), las cuales  se encuentran diversificadas entre 
los bancos y empresas de primer nivel. Su portafolio tiene una exposición en 
bonos soberanos peruanos del 21.0%, los cuales cuentan con clasificación 
internacional BB+ de Fitch Ratings. 

Uno de los riesgos a los que está expuesta la Compañía es el descalce de 
plazos para seguros previsionales y rentas vitalicias en moneda nacional. Si 
bien, durante los últimos años han aparecido instrumentos financieros en 
moneda local indexada que permiten mejorar la cobertura de los pasivos 
técnicos, la disponibilidad de estos es limitada. En este sentido, Rímac ha 
diseñado políticas de atenuación de riesgos financieros, que incluyen el calce 
de los plazos en el 100% de sus nuevas obligaciones, a través de activos de 
bajo riesgo crediticio.  

Finalmente, se considera que pese a que el 2007 fue afectado de manera 
importante por siniestralidad e incremento de gastos por la mayor competencia 
del sistema, la clasificación asignada refleja razonablemente las fortalezas y 
debilidades de Rímac Internacional. Apoyo & Asociados espera que los 
resultados de los períodos siguientes recuperen la tendencia favorable que se 
acostumbra en empresas con la clasificación de A otorgada. 
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·  La empresa ha estimado que el costo de los 
siniestros del terremoto del 15 de agosto del 
2007 ascendería a unos US$45.0 millones. De 
este importe, Rimac ha retenido unos US$7.9 
millones (US$2.9 millones por prima de 
reinstalación y US$5 millones por concepto de 
prioridad). La empresa cuenta con los recursos 
líquidos suficientes para cubrir dichos 
siniestros. 

·  En octubre se presentaron dos importantes 
siniestros por Rotura de Maquinaria por dos 
importantes compañías del sector minero, 
cuyo importe agregado alcanzó los US$620 
millones. El costo neto de dichos eventos para 
la Rímac se estima en US$6 millones. 

·  En mayo del 2007 se anunció la clasificación 
de riesgo internacional de la Compañía, de 
BBB-, con perspectiva estable por parte de 
Fitch Ratings. Dicha clasificación corresponde 
al grado de inversión a nivel internacional.  

·  Con el fin de contar con un adecuado nivel de 
capitalización ante las perspectivas favorables 
de crecimiento del sector, el Directorio 
celebrado el 26 de junio del 2007, acordó 
incrementar el Patrimonio Efectivo de la 
empresa por un total de S/. 46 millones, para 
lo cual se comprometieron utilidades del 
presente ejercicio. Cabe señalar que con cargo 
a las utilidades del 2006, la JGA de marzo del 
2007 acordó elevar el Capital Social de la 
empresa en S/. 40 millones, repartir 
dividendos en efectivo por S/. 33.6 millones y 
elevar las Reservas en S/. 8.1 millones. 
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Rímac Internacional Compañía de Seguros y 
Reaseguros nace de la fusión, en 1992, de la 
Compañía de Seguros Rímac y la Compañía 
Internacional de Seguros del Perú, ambas compañías 
con más de 90 años de actividad. La empresa 
participa en la suscripción de Riesgos Generales y de 
Vida.  

La empresa es controlada por el Grupo Brescia, quién 
a través de diversas empresas posee el 80.1% del 
accionariado. El Grupo Brescia es uno de los 
principales grupos económicos del país, con negocios 
en diversos sectores económicos, como banca (posee 
el 46.1% del BBVA Banco Continental, segundo 

banco del país), minería, inmobiliario, explosivos, 
pesca, entre otros. 

Acorde con sus objetivos de crecimiento, Rímac ha 
adquirido en los últimos años otras compañías (Royal 
& Sunalliance Vida y Royal & Sunalliance – Seguros 
Fénix, en el 2004) y portafolio de productos (Wiese 
Aetna, a finales del 2002). Asimismo, durante los 
años 2004 y 2005, Rímac tuvo un importante 
crecimiento, sobre todo en los ramos: vehículos, 
SOAT, escolares y asistencia médica, a través de la 
oferta de una variada gama de productos. 

La Compañía participa también activamente en el 
negocio de Salud a través de sus subsidiarias Clínica 
Internacional S.A. y Rímac Internacional EPS., de las 
cuales posee el 45.3 y 99.3% del accionariado 
respectivamente. 

Para el desarrollo de sus operaciones la empresa 
cuenta con dos Oficinas Principales en Lima y diez 
Agencias ubicadas en las ciudades más importantes 
del Perú. Rímac emplea a 2,002 trabajadores (63 
funcionarios, 1,939 empleados). El 34% del total de 
sus ventas son directas (canales directos y fuerza de 
ventas), un 52% es generado por diversos corredores 
y agentes, y cerca del 14% es generado a través de 
bancos y otros canales no tradicionales (más de 100). 
Cabe señalar que la diversificación en sus canales de 
venta constituye una ventaja competitiva importante.  

Se debe mencionar el importante interés de la 
compañía en desarrollar nuevos productos y liderar 
también el desarrollo de canales alternativos para la 
venta de seguros. 
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La estrategia de la Compañía está basada 
fundamentalmente en: 

(i) Mantenimiento del liderazgo, concentrando el 
esfuerzo comercial en los mejores riesgos y en 
el desarrollo de una oferta de productos 
novedosa.    

(ii)  Orientación comercial hacia la rentabilidad, en 
todos y cada uno de los ramos en los que 
participa, así como la búsqueda de la 
recuperación del resultado técnico en los 
principales ramos afectados por siniestralidad 
durante el 2007. 

(iii)  Énfasis dirigido a la eficiencia, reducción de 
gastos y costos, desde el 2005, ha sido prioridad 
de cada área de negocios conseguir una 
reducción en costos. Lo anterior es consistente 
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Dic-06 Dic-07 Var(%)
US$M % US$M %

Patrimoniales 330,133       30.1% 376,582       31.3% 14.1%
Vehículos 88,385         8.1% 110,800       9.2% 25.4%
Accidentes y Enfermedades 189,778       17.3% 200,259       16.6% 5.5%
Vida 180,292       16.4% 240,399       20.0% 33.3%
Previsionales 77,150         7.0% 90,238         7.5% 17.0%
Renta Vitalicia 231,649       21.1% 186,535       15.5% -19.5%
Total 1,097,387    100% 1,204,814    100% 9.8%
Fuente: SBS

Primas Totales Por Ramos 
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con la alineación de toda la organización para 
mejorar la eficiencia y reducir los gastos en 
virtud de lo ajustado de los resultados del 2007. 

Rímac ha estado atenta al desarrollo y la aparición de 
nuevos productos, tales como el negocio de cobertura 
de salud vinculado a las EPS, entre otros, en donde 
ha buscado tomar el liderazgo desde un inicio. 

Como parte de su política organizacional para la 
búsqueda y mantenimiento del liderazgo en el 
mercado de seguros, la Compañía tiene dos líneas 
mayores de negocios: i) vida y accidentes; y,            
ii) ramos generales. Cada una de éstas se considera 
una unidad de negocios separada orientada a la 
búsqueda de resultados. 

En consideración de la importante volatilidad en los 
mercados financieros, la Compañía ha reducido sus 
inversiones de renta fija en el extranjero de manera 
importante con la idea de recomponer su portafolio 
extranjero en los próximos meses y colocar los 
recursos en instrumentos con mayor potencial de 
apreciación. 
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Durante el año 2007, el sector asegurador continuó 
con la fuerte tendencia creciente iniciada en el 2005 
impulsado por el buen momento que atraviesa la 
economía peruana, luego de varios años 
caracterizados por un crecimiento poco dinámico. 
Así, la producción total de primas aumentó un 9.8%, 
de US$1,097 millones (dic-06) a US$1,205 millones 
(dic-07).  

Se debe tener en cuenta que en el año 2007 el sector 
se ha visto afectado negativamente por la apreciación 
del nuevo sol, la cual ascendió a 6.7%, debido a que 
gran parte de la producción de primas de seguros se 
realiza en dólares americanos y las tarifas no han 
absorbido la depreciación de dicha moneda. 

 

 

 

 

 

 

 

 

A pesar del mencionado crecimiento, el mercado 
asegurador peruano aún registra una baja penetración 

en comparación con otros países de la región; así, el 
total de primas representó el 1.1% del PBI, mientras 
que en países de la región como Chile y Colombia, 
este porcentaje es significativamente mayor, 
oscilando entre 3 y 4%. 

Los Ramos Generales crecieron en el 2007 en su 
conjunto un 13.3%, alcanzando un total de primas de 
US$687.6 millones; por encima del 5.7% de los 
Ramos Vida (US$517.2 millones). Sin embargo, al 
analizar los rubros de manera independiente tenemos 
que el mayor impulso en el crecimiento del sector lo 
dio el rubro de Seguros de Vida, el cual se expandió 
un 33.3%. 

 

 

 

El 15 de agosto del 2007 un sismo de 7.0 grados 
Richter afectó las ciudades de Pisco, Ica, Chincha y 
en menor grado, Lima. Algunas ciudades como Pisco 
fueron afectadas de manera muy significativa (70% 
de destrucción). Las pérdidas del sismo se estiman, 
dependiendo de la fuente, entre US$190 y 200 
millones y se reportaron 519 muertos y más de 430 
mil familias damnificadas. Del total de pérdidas,  el 
importe cubierto por las compañías de seguros se 
encuentra alrededor de los US$115 millones, que 
comparado con otras catástrofes mundiales, se 
encuentra en un rango medio-bajo (el reciente 
huracán Félix dejó pérdidas por casi US$200 
millones y 50,000 damnificados en Nicaragua, por 
citar un ejemplo). 

Las compañías de seguros se movilizaron para acudir 
en auxilio de sus asegurados y el desempeño de las 
mismas se ha considerado oportuno y eficaz en la 
mayoría de los casos. 

Adicionalmente, se presentaron dos siniestros de 
magnitud realmente importante para la industria, 
ambos vinculados al sector de minería y cuyos 
importes resultan inclusive más significativos que los 
efectos de terremoto de Pisco. Ambos siniestros 
corresponden a Rotura de Maquinaria  y provienen de 
dos importantes compañías del sector minería. 

Otro acontecimiento importante para la industria, 
durante el 2007, ha sido la autorización por parte de 
la Superintendencia de Banca, Seguros y AFP (SBS) 
del inicio de las operaciones de las compañías de 
seguros “Protecta S.A. Compañía de Seguros” y de 
“ACE Seguros S.A.” La primera, pertenece al Grupo 
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Compañía Dic-06 Dic-07
Rimac Internacional 36.0% 34.1%
Pacífico Grupo Asegurador* 26.9% 31.2%
Grupo Mapfre* 6.9% 10.5%
InVita 8.8% 8.2%
La Positiva* 7.4% 7.9%
Interseguro 8.6% 6.4%
Latina** 3.9% n.d.  
ACE 1.0% 1.1%
Secrex 0.5% 0.5%
Cardif 0.0% 0.1%
Total 100.0% 100.0%
* Consolida seguros generales y  de  vida
** Al cierre de dic-07 está ya consolidado con Mapfre
Fuente SBS

Participación de Mercado por Primas Netas
Seguros Generales y de Vida

 

ACP Inversiones y Desarrollo (accionista mayoritario 
de MIBANCO), y se concentrará en ampliar la oferta 
de microseguros en el mercado, mientras que la 
segunda nace de la adquisición, en diciembre de 
2006, de la compañía de seguros de vida Altas 
Cumbres, por ACE INA International Holdings, 
empresa del Grupo asegurador ACE de los Estados 
Unidos. Asimismo, ACE ha solicitado a la SBS 
ampliar sus actividades y dedicarse también a la 
venta de seguros de ramos generales por lo que se 
esperaría mayor dinamismo en el sector. Por otro 
lado, a inicios de agosto 2007, Isapre Banmédica de 
Chile adquirió la clínica San Felipe, para constituir 
una Entidad Prestadora de Salud (EPS). 

De igual manera, en noviembre del 2007 se anunció 
la adquisición del 98.55% del accionariado de Latina 
Seguros por parte del grupo español Mapfre. 
Posteriormente, la empresa Mapfre Perú Vida 
absorbió el bloque patrimonial de Latina 
correspondiente a los ramos de vida. Finalmente, se 
anunció la fusión de Mapfre Perú Compañía de 
Seguros con Latina a inicios del 2008, con lo cual el 
grupo Mapfre se consolidaría como el tercero en 
participación en el mercado peruano con un 10.0%. 

El 10 de enero del 2008, la SBS publicó el 
Reglamento de la Gestión Integral de Riesgo, con la 
finalidad de mejorar la administración de riesgos en 
instituciones financieras; de acuerdo con su tamaño y 
complejidad. Dicho reglamento exige, entre otras 
medidas, la implementación de una unidad de riesgo 
y la participación del directorio y gerencia general 
para facilitar su desarrollo adecuado. El plazo de 
implementación vence el 31 de diciembre del 2008, y 
la primera declaración de cumplimiento deberá 
presentarse dentro de los primeros 120 días del 2009. 

 

 

 

 

 

 

 
 

Al cierre del 2007, el sector asegurador peruano 
estuvo compuesto por 13 compañías en operación, de 
las cuales cuatro se especializan en seguros 
generales, cuatro en ramos de vida y cinco se dedican 
a ambos ramos. Cabe mencionar que el mercado 
asegurador peruano siempre se ha caracterizado por 

tener un alto nivel de concentración. Las dos 
compañías con mayor participación - en forma 
consolidada - suscribieron el 65.4% de las primas 
netas totales y, las cinco más importantes, el 91.9%. 

El sector reasegurador internacional viene 
reformulando sus esquemas tarifarios, luego de que el 
2005 fuera el más costoso de los últimos tiempos, en 
términos de catástrofes aseguradas. Estos ajustes se 
han venido traduciendo en aumentos de primas de 
reaseguro, principalmente en las zonas más afectadas 
por catástrofes alrededor del mundo. No obstante lo 
anterior, y puesto que, en el 2006, la siniestralidad 
global disminuyó relativamente, hubo una tendencia 
a la baja en los costos de reaseguro. En el mercado 
peruano, estos costos se han mantenido relativamente 
estables respecto del 2006. No obstante, por efecto de 
las catástrofes en el Perú, Nicaragua e Indonesia, no 
se descarta que pueda haber moderados incrementos 
tarifarios en el 2008. 

Seguros Generales 

Los ramos de seguros generales (sin incluir 
accidentes y enfermedades) continuaron creciendo 
durante el 2007 (16.5%), constituyendo el principal 
componente del crecimiento del sector en este año, 
pasando de un total de primas producidas de 
US$418.5 millones (dic-06) a US$487.4 millones 
(dic-07). 

Cabe mencionar que durante el 2007, los ramos 
patrimoniales tuvieron una producción de US$376.6 
millones, 14.1% superior a la del mismo periodo del 
año anterior (US$330.1 millones). Dentro de este 
ramo, destacó el incremento de primas por 
Responsabilidad Civil, Terremoto, Transportes, Todo 
Riesgo/Contratistas e Incendios. 

De igual manera, el sector transporte y carga, así 
como construcción y metalmecánica, han impulsado 
las ventas del ramo patrimoniales. El primero ha sido 
motivado por las mayores exportaciones. Con 
relación al segundo, se espera que siga creciendo 
como consecuencia de la mayor actividad en el sector 
de construcción  por efecto de las Carretera 
Interoceánicas y de los principales proyectos de 
infraestructura previstos.  

Asimismo, la producción del ramo vehículos tuvo un 
importante incremento del 25.4% con respecto al año 
2006 (US$110.8 millones versus US$88.4 millones), 
como consecuencia de las mayores ventas de 
vehículos nuevos a nivel nacional. Durante este año, 
la venta de vehículos nuevos aumentó en 55.2% con 
respecto al 2006, alcanzando las 51,017 unidades.  
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Participación en Ramos Generales 
Dic-07

Grupo Mapfre, 
12.2%

La Positiva, 
10.0%

Otros, 3.2%

Pacífico Grupo 
Asegurador, 

35.8%

Rimac 
Internacional, 

38.8%

1. Incluye participación de negocios de vida en ramos generales, 
accidentes y asistencia médica.
2. Grupo Mapfre incluye Latina Seguros
3. Otros: ACE (1.23%), Secrex (0.95%), Interseguro (0.85%), Cardif (0.16%), 
Invita (0.01%).

Fuente: SBS

Participación de Mercado de Seguros de Vida 
Dic-07

El Pacífico Vida, 
25.20%

InVita, 19.05%

Interseguro, 
13.62%

Mapfre  Vida, 
8.16%

La Positiva Vida, 
5.06%

Otros, 0.99% Rímac 
Internacional, 

27.91%

1. Otros: ACE (0.94%) , Cardiff (0.05%)
2. Mapfre Vida incluye Latina Seguros

Fuente SBS

 

Primas Totales Seguros de Vida
Dic-06 Dic-07

US$M % US$M % Var(%)
Vida Individual 67,443         13.8% 112,306       21.7% 66.5%
Vida Grupal 18,730         3.8% 22,612         4.4% 20.7%
Vida Ley 18,382         3.8% 20,866         4.0% 13.5%
Desgravamen 27,536         5.6% 38,734         7.5% 40.7%
Renta Vitalicia 231,649       47.4% 186,535       36.1% -19.5%
Sepelio 18,262         3.7% 6,031           1.2% -67.0%
Compl. de Trabajo Riesgo 29,938         6.1% 39,850         7.7% 33.1%
Previsionales 77,150         15.8% 90,238         17.4% 17.0%
Totales 489,092       100% 517,172       100% 5.74%
Fuente SBS

 

El ramo de accidentes y enfermedades mostró un 
aumento de un 5.5% con respecto al 2006, 
alcanzando US$200.3 millones en total de primas 
colocadas. El crecimiento de este ramo fue frenado 
por una caída en la producción de primas por SOAT, 
durante el 2007, debido principalmente a la aparición 
de las Asociaciones de Fondos Provinciales y 
Regionales contra Accidentes de Tránsito (Afocat), 
las cuales emiten certificados de accidentes de 
tránsito similares a dicho seguro para vehículos de 
transporte público. 

 

 

 

 

 

 

 

 

Dentro de los seguros generales, Rímac Internacional 
y Pacífico Seguros, registran de manera conjunta, el 
74.6% de la producción en el mercado. 

Seguros de Vida 

Durante el  2007, la producción total de los ramos de 
vida se incrementó un 5.7%, pasando de US$489.0 en 
el 2006, a US$517.2 millones. El crecimiento de 
estas líneas se vio limitado principalmente por la 
fuerte caída en el ramo de rentas vitalicias, 
específicamente en el rubro de Rentas de Jubilados y 
Pensiones de Invalidez. 

Rentas Vitalicias sigue siendo el principal ramo en 
este segmento. Si bien este ramo tuvo un importante 
incremento en los últimos años, como  consecuencia 
del crecimiento en el número de jubilaciones y 
también por los efectos de la Ley de Jubilación 
Anticipada (Ley Nº 27617), a la fecha muestra un 
importante retroceso (-19.5%) debido a  que las 
condiciones en las que estas pólizas se licitan no son 
del todo atractivas para las aseguradoras por la 
disminución de tasas. Cabe destacar que, durante el 
2007, las Rentas de Jubilados se redujeron en 30.3% 
(en US$53.8 millones). Las compañías que 
presentaron mayores disminuciones fueron: 

Interseguro (de US$63.0 a 42.4 millones) y Rímac 
(de US$51.4 a 41.7 millones). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Por otro lado, destaca el importante crecimiento 
registrado en el ramo de Vida Individual en el 2007, 
la línea que más se incrementó en el sector 
asegurador. Lo anterior por la incidencia de nuevos 
productos y mayor énfasis comercial de las 
Aseguradoras, favorecidas a su vez por un escenario 
económico positivo de las familias, debido al 
crecimiento continuo de la economía. Las principales 
compañías que presentaron crecimiento en este ramo 
fueron: Mapfre Perú Vida, Rímac Internacional, y 
Pacífico Vida. 

 

 

 

 

Asimismo, se registró un crecimiento importante en 
la venta de Seguros de Desgravamen y Seguros 
Complementario de Trabajo de Riesgo. El primero 
viene siendo impulsado por el boom que se viene 
registrando en los préstamos para vivienda por parte 
de las instituciones financieras, producto de las 
campañas “Mivivienda” y “Techo Propio” y por 
mayores aperturas de los créditos financieros 
(incremento de los créditos de consumo, créditos 
vehiculares, tarjetas de crédito, entre otros). En el 
segundo caso, se explica por la mayor actividad de 
los sectores de minería, energía, hidrocarburos y 
construcción en los últimos meses. 

La venta de seguros de Vida Grupal se incrementó a 
US$22.6 millones al cierre del 2007,  producto de la 
mayor demanda en los sectores económicos más 
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Var.
USD 000 % USD 000 % anual

Patrimoniales 150,506.9      36.7% 154,802.5     39.2% -2.8%
Acc. y Enfermedades 70,342.4        17.2% 73,121.4       18.5% -3.8%
Vehiculares 42,589.1        10.4% 39,341.6       10.0% 8.3%
Ramos Vida 146,151.0      35.7% 127,917.8     32.4% 14.3%
TOTAL 409,589.4      100% 395,183.2     100% 3.6%
Fuente: SBS

Primas Totales
Dic-07 Dic-06

Var.

USD 000 % USD 000 % anual
Vida Individual 35,291.2        24.1% 21,754.5       16.8% 54.0%
Vida Grupal 1,130.5          0.8% 1,337.2         1.3% -24.7%
Vida Ley 9,286.5          6.4% 7,927.8         6.7% 18.3%
Desgravamen 10,775.1        7.4% 7,244.7         5.0% 53.4%
Renta Vitalicia 41,669.5        28.5% 51,415.2       41.5% -27.7%
Sepelio 353.1             0.2% -                0.0% -
Complementario 26,722.3        18.3% 19,452.3       14.5% 28.2%
Previsionales 20,922.8        14.3% 18,786.3       14.2% 10.5%
Total 146,151.0      100% 127,917.8     100% 6.8%
Fuente: SBS

Primas Totales Seguros de Vida
Dic-07 Dic-06

dinámicos y por la mayor penetración en el canal de 
bancaseguros.  

Por su parte, los Seguros de Vida Ley, tuvieron un 
crecimiento del 13.5%. Ha contribuido al 
crecimiento, la posibilidad de seguir permaneciendo 
en el seguro de Vida Ley quienes dejaron de laborar 
en una empresa pero desean seguir perteneciendo a la 
misma póliza grupal mediante aportes voluntarios.  

Los Seguros Previsionales vienen mostrando un 
crecimiento sostenido, producto del aumento 
progresivo del número de afiliados al sistema 
privado, el cual pasó de 3.2 millones en el 2003 a 4.1 
millones a fines del 2007.  

El notorio dinamismo económico en los segmentos 
medio - bajo  y bajo de la población, ha originado 
nuevos nichos de mercado para las compañías de 
seguros. Las perspectivas de los seguros de vida para 
el 2008, se concentran en el desarrollo de nuevos 
mercados con potencial de crecimiento, tanto en los 
planos geográficos como en los socioeconómicos. 
Para ello, las compañías de seguros están creando 
productos acordes con las necesidades y capacidad de 
pago de estos mercados.  

Por otro lado, se espera que continúe la tendencia 
positiva de los seguros de desgravamen, impulsados 
por mayores créditos hipotecarios, los programas 
Mivivienda y Techo Propio, así como incrementos en 
los créditos de consumo y en los créditos a la 
microempresa. Respecto del Seguro Complementario 
de Trabajo de Riesgo (SCTR), pese a su relación con 
la actividad minera y al crecimiento de dicho sector, 
se espera sólo un crecimiento moderado, debido a la 
Sentencia del Tribunal Constitucional que declara la 
persistencia de la obligación de cobertura aún cuando 
la póliza hubiese vencido y, aún cuando al momento 
de esto, no se hubiesen detectado síntomas de 
enfermedades vinculadas al ambiente laboral de 
riesgo.  

Finalmente, no se descarta el ingreso de nuevas 
compañías aseguradoras al mercado peruano, 
considerando las perspectivas favorables de los 
seguros de vida.  

Perspectivas del Sector Seguros 

Las perspectivas para el 2008 en el mercado 
asegurador peruano son principalmente: (i) intención 
de las principales aseguradoras de potenciar su 
presencia en nuevos mercados (geográficos o 
socioeconómicos); y, (ii) mayor nivel de 
competitividad debido el ingreso de nuevos partícipes 
en el mercado asegurador peruano. 

n  ����
����
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Durante el 2007, la producción total de primas de 
seguros ascendió a US$409.6 millones, 3.6% superior 
a la de diciembre 2006, siendo la distribución por 
ramos la siguiente: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Cabe destacar que al igual que el sistema, existe un 
alto grado de dolarización en la suscripción de 
seguros. En el caso de Rímac, durante el 2006-2007 
las suscripciones en moneda extranjera alcanzaron el 
65% del total de las primas vendidas. 

La producción de seguros patrimoniales, su principal 
ramo, mostró una caída debido principalmente a la 
menor producción de primas por Aviación y 
Marítimo – Cascos por la pérdida de la licitación de 
Seguros de Aviación del Estado (Ministerio de 
Defensa)  y en lo referido a Cascos, por la pérdida de 
dos cuentas importantes. No obstante, Rímac sigue 
siendo la líder absoluta en este ramo con una 
participación de mercado (calculada sobre primas 
netas más primas aceptadas) de 45.2% en Incendio, 
44.4% en Ramos Técnicos, 60.2% en Marítimo-
Cascos y 39.1% en Transportes al cierre del 2007 
(46.7, 54.2, 68.9% y 47.7%, respectivamente a 
diciembre 2006). 

Dentro de ramos generales, los seguros contra 
accidentes y enfermedades sumaron un total de 
US$70.3 millones, monto inferior en 3.8% al de 
diciembre 2006, como consecuencia de la caída en 
ventas del SOAT (de US$21.3 a US$17.5 millones). 
Por otro lado, el ramo de Asistencia Médica mostró 
un crecimiento (2.6%) que permitió atenuar la 
importante reducción en las ventas del SOAT. La 
participación de mercado de la Compañía en  el ramo 
de accidentes y enfermedades fue de 35.1% al cierre 
del 2007. Asimismo, es importante mencionar que a 
partir del 2005 se incrementó el esfuerzo en la 
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Siniestralidad Retenida
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Rímac Sistema

suscripción de seguros escolares (US$4.9 millones a 
diciembre 2007) por considerarlos de márgenes 
convenientes y nivel de riesgo controlable. 

En cuanto al segmento de seguros de vida, el total de 
primas suscritas durante el 2007 ascendió a 
US$146.1 millones, 14.3% superior a las  registradas 
en diciembre 2006. Este crecimiento fue impulsado 
principalmente por las mayores ventas de seguros de 
vida individual, en cuyo ramo Rímac posee una 
participación de mercado de 31.4% a diciembre 2007. 
Cabe mencionar que la Compañía viene 
desarrollando un modelo comercial, basado 
principalmente en la profesionalización de sus 
representantes y en su orientación hacia el resultado 
técnico de sus ventas. 

En referencia al Seguro Complementario de Trabajo 
de Riesgo (SCTR) se produjo un incremento del 
37.4% como consecuencia de ajustes tarifarios y la 
incorporación de clientes nuevos.  

Asimismo, la producción de los seguros previsionales 
se incrementó en 11.4% como consecuencia del 
incremento en el número de afiliados activos de AFP 
Horizonte. La participación de mercado en este 
segmento fue de 23.2% a diciembre 2007.  

Finalmente, la producción de rentas de jubilados  
cayó un 22.2% con respecto a diciembre del 2006 
debido a que aún está en proceso de implementación, 
por parte del Gobierno, el Régimen de Jubilación 
Anticipada vía el bono de reconocimiento establecido 
en la regulación.  

n   ���
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El ratio de siniestralidad total de la Compañía, 
durante al cierre del 2007, fue de 80.3% superior al 
70.5% del sistema. 

 

 

 

 

 

En cuanto a la siniestralidad retenida, ésta resultó 
también superior alcanzando un ratio de 68.3% 
versus un 59.9% del sistema. Cabe mencionar que 
desde el 2002 la Compañía tomó la decisión de 
asumir una mayor proporción de los riesgos 
catastróficos debido a los altos costos de los 
reaseguros.  

En seguros generales, el ramo con menor 
siniestralidad retenida fue transporte (43.6%) en tanto 
que el de mayor siniestralidad retenida se produjo en 
los ramos técnicos (157.3%). En seguros de vida el 
ramo de sepelio fue el de menor siniestralidad 
retenida (3.6%) y seguros previsionales el de mayor 
siniestralidad retenida (105.0%). 

Cabe mencionar que el ratio de siniestralidad para los 
seguros previsionales es elevado por una razón 
contable, puesto que la suscripción de los mismos 
genera una inmediata obligación de pago futuro.  

Por otro lado, el ratio siniestralidad cedida sobre 
primas cedidas permite observar el nivel de riesgo 
que presentó la cartera transferida a los 
reaseguradores. Durante el primer semestre del 2007, 
dicho ratio fue de 106.0%, superior al registrado por 
el sistema (104.9%). Algunos ramos mostraron 
niveles particularmente altos de siniestralidad cedida: 
Ramos Técnicos (286.1% versus 217.5% del 
sistema), Asistencia Médica (157.6% versus 92.1% 
del sistema) y Deshonestidad y Robo (130.4% versus 
63.8% del sistema).  

Al diciembre 2007, Rímac Internacional había 
constituido una reserva para riesgos catastróficos por 
US$5.0 millones, el 100% del requerimiento total de 
reserva.  

n  �
���������

A diciembre del 2007, la producción de primas 
totales fue S/.1,279.6 millones, de la cual se cedió a 
los reaseguradores, S/. 407.9 millones y se realizaron 
ajustes por reservas técnicas por S/. 180.6 millones. 
El nivel de cesión fue de 31.9% versus 28.8% del 
mismo periodo del año anterior. Existe relativa 
estabilidad en el nivel de cesiones netas desde el 
2004 (alrededor de 30%), año en que se realizó el 
cambio en los contratos de reaseguros lo que implicó 
una mayor retención de la Compañía. El porcentaje 
de retención años atrás fue alrededor de 60%.  

La utilidad neta de Rímac Internacional fue S/. 73.2 
millones a diciembre 2007, inferior a los S/. 81.0 
millones registrados al cierre del 2006. Esto se 
explica básicamente por un significativo incremento 
de los Siniestros de Primas de Seguros Netos y en 
menor medida por el incremento de los gastos 
administrativos.  

El resultado de inversiones se incrementó en 84.6%, 
principalmente por ganancia en venta de Bonos de la 
República de Colombia, por el Canje de Bonos Brady 
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y por los mayores intereses de su  cartera de renta 
fija.  

Si bien las primas netas crecieron en 5.6%, los 
significativos gastos por siniestros contrarrestaron 
dicho crecimiento, lo que sumado a las mayores 
comisiones netas, incidieron en una caída drástica del 
resultado técnico de S/. 65.3 a -54.0 millones. 

Los gastos administrativos tuvieron un incremento de 
28.5%. En términos relativos, respecto de las primas 
totales (primas directas más reaseguros aceptados), 
los gastos administrativos pasaron, de 11.5% 
(diciembre 2006) a 14.9% (diciembre 2007). El 
incremento estuvo relacionado a mayores cargas de 
personal (incremento de la fuerza de ventas) y 
servicios prestados por terceros (gastos de 
marketing).   

Para analizar los resultados de los dos bloques de 
negocios de la Compañía, tanto de generales como de 
vida, de manera independiente debe tenerse en cuenta 
que en el segmento de Vida, la suscripción de primas 
por rentas vitalicias genera automáticamente pérdidas 
contables en dicho ramo. 

En el proceso de acumulación de pérdidas, la 
Compañía va generando un importante volumen de 
inversiones, originando una ganancia financiera que 
en el tiempo suele tener una pendiente mayor a la de 
las pérdidas contables, por lo que a partir de 
determinado momento, las compensarán y las 
superarán. Adicionalmente, debe considerarse que al 
spread contable mencionado anteriormente, se debe 
incorporar el flujo de pagos por las rentas mensuales, 
las cuales van liberando reservas y constituyen la 
siniestralidad del ramo. 

Así, el negocio de seguros de vida registra costos de 
siniestralidad mayores en comparación con el 
negocio de  ramos generales, lo cual impacta 
negativamente en su resultado técnico. Durante el 
2007, el segmento de vida generó un resultado 
técnico negativo de S/. 54.4 millones, versus un 
resultado positivo de S/. 0.4 millones en el segmento 
de ramos generales. 

Cabe destacar que en el segmento de seguros 
generales, el resultado técnico mostró una caída del 
99.7% respecto del generado en el 2006, debido 
fundamentalmente a la mayor siniestralidad producto 
del terremoto de agosto del 2007; que afectó las 
zonas de Pisco, Ica Chincha y Lima; así como, en 
menor grado, a la caída en su producción (-4.3% en 
Primas de Seguros Netas). 

Al cierre del 2007 la utilidad neta de los ramos 
generales fue 1.45x inferior a la correspondiente a 
diciembre 2006; lo que arrojó una perdida de S/. 21.9 
millones. Esto se debió fundamentalmente a los ya 
mencionados efectos del terremoto de agosto de 
2007. Por su parte, el ramo vida registró una utilidad 
neta 1.95x mayor que la de diciembre 2006;  
explicada por los mejores resultados de sus 
inversiones así como por el crecimiento en la 
producción (9.1% de incremento en las Primas de 
Seguro Netas). Cabe señalar que estos resultados 
permitieron a Rímac Internacional, compensar 
razonablemente las pérdidas producidas en el 
segmento de seguros generales.  

Índice de cobertura 

Nuestra metodología calcula un índice que recoge la 
gestión técnica, administrativa y financiera de la 
Compañía, a través de un ratio A/B, denominado 
índice de cobertura, donde: A = Siniestros netos + 
Gastos administrativos y generales + Comisiones 
netas - Resultado de inversiones, y B = Primas 
retenidas netas. Dicho índice se calcula en forma 
trimestral, para luego obtener el promedio ponderado 
de los 12 últimos trimestres, considerando como 
pesos los números 12 al 1, respectivamente. Así, 
resulta un indicador que nuestra metodología 
denomina índice de cobertura histórico. Este índice 
refleja la capacidad de generar excedentes. De esta 
manera, a lo largo de cada período, cuanto más 
cercano a 1 sea este índice menor será la capacidad 
de generar excedentes. Al 31 de diciembre del 2007, 
nuestros cálculos mostraron para Rímac un índice de 
cobertura histórico de 1.05, mucho menos favorable, 
en los términos señalados, que el 0.93 de diciembre 
2006 y que se explica por la mayor siniestralidad del 
año relacionada con el  sismo del 15 de agosto. 

Un indicador de gestión técnico-administrativa es el 
ratio combinado, que resulta de sumar al ratio de 
siniestralidad retenida, el cociente entre los gastos 
administrativos y comisiones netas versus las primas 
retenidas. A diciembre 2007, la Compañía obtuvo un 
ratio combinado de 1.12x, versus 1.06x del sistema y 
se explica, como en el caso anterior, por el 
incremento extraordinario en la siniestralidad del año. 

El ratio resultado técnico versus gastos 
administrativos muestra la capacidad para afrontar la 
carga administrativa. Sólo dos aseguradoras 
presentaron ratios mayores a 1.0x durante el 2007. 
Dicho índice fue 0.28x para la Compañía y 0.19x 
para el sistema asegurador. Cabe mencionar que la 
suscripción de rentas vitalicias hace que la Compañía 
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Dic 2003 Dic 2004 Dic 2005 Dic 2006 Dic 2007

(A) Activos Elegibles Aplicados 1,110,196   1,508,161   1,848,954   2,464,357   2,442,661   

(B) Obligaiciones Técnicas 1,021,539   1,482,025   1,788,022   2,249,341   2,330,333   
     (B.1) Reservas Técnicas 818,197      1,205,016   1,511,446   1,830,054   1,927,479   
     (B.2) Primas Diferidas 2,538          10,883        12,471        39,835        45,029        
     (B.3) Práctica Insegura 59               -              -              122             154             
     (B.4)  Patrim. de Solvencia 148,700      197,130      195,633      280,985      264,943      
     (B.5)  Fondo de Garantía 52,045        68,996        68,472        98,345        92,730        

Superávit = (A) - (B) 88,657        26,137        60,932        215,017      112,328      

Ratio (A) / (B) 1.09            1.02            1.03            1.10            1.05            
Fuente SBS

Activos Elegibles versus Obligaciones Técnicas
(En S/. Miles)

Años Activos Pasivos Cobertura
Del 1 al 2 28,938 18,300 1.58
Del 3 al 4 20,403 17,277 1.18
Del 5 al 6 22,227 16,116 1.38
Del 7 al 8 30,165 14,963 2.02
Del 9 al 10 14,608 13,937 1.05
Del 11 al 13 57,666 19,182 3.01
Del 14 al 16 17,688 17,255 1.03
del 17 al 21 25,546 24,753 1.03
del 22 al 28 71,383 26,552 2.69
Del 29 en adelante 35,030 35,166 1.00

Fuente: Rimac Internacional

Calce de Plazos Vitalicias
(a Diciembre de 2007 US$ 000)

Composición de la Cartera de Inversiones
(Diciembre 2007)

Dep.Locales
33.8%

Gobierno
21.0%

Bonos Locales
13.9%

Inversiones  Ext.
10.2%

Accs y FM 
Locales

4.7%

Inmuebles
1.7%

Otros
8.8%

Caja
5.8%

Fuente: Rímac Internacional

deba constituir reservas que implican pérdidas 
contables y ello reduce el resultado técnico.  
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La Compañía cuenta con una política de inversiones 
conservadora. Su estrategia de inversión considera las 
diversas necesidades de la compañía, las diferentes 
tasas de retorno de cada línea de negocio y la 
búsqueda de un calce apropiado de plazos y monedas 

Durante los últimos años Rímac ha mantenido una 
posición conservadora en bonos locales, manteniendo 
instrumentos de alta calidad crediticia y una 
participación en instrumentos financieros del exterior 
relativamente activa. Consecuentemente con su 
política de calce de plazos, en los últimos años Rímac 
ha priorizado la adquisición de instrumentos de largo 
plazo, para calzar sus obligaciones técnicas 
relacionadas con los seguros previsionales y rentas 
vitalicias. 

El mayor nivel de actividad en las operaciones de la 
compañía ha incrementado considerablemente su 
stock de inversiones, siendo su posición en activos 
elegibles de S/. 2,477.8 millones, compuesto por: 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

Sus inversiones en el mercado extranjero representan 
el 10.9% del total de activos elegibles aplicados 
(10.3% de los activos elegibles), prevaleciendo la 
adquisición de instrumentos de renta fija. 

Cabe mencionar que Rímac mantiene límites internos 
en sus exposiciones crediticias, las cuales son 
controladas estrictamente. De esta forma, la 
exposición mantenida en bonos soberanos peruanos 
se encuentra dentro del límite interno establecido. 

En cumplimiento con la Ley de Banca y Seguros, al 
31 de diciembre del 2007 la Compañía contaba con 
activos elegibles para respaldar obligaciones técnicas 
por S/. 2,477.8 millones, los cuales resultaron 
aplicados al 98.6%. El superávit correspondiente fue 

de 1.05x, ligeramente superior al registrado en 
diciembre del 2006 (1.04x).  
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Las compañías de seguros que suscriben rentas 
vitalicias deben mantener un apropiado calce de 
activos y pasivos, con la finalidad de mitigar cambios 
en la tasa de interés que pongan en peligro el 
cumplimiento las obligaciones -de largo plazo y a un 
rendimiento fijo- contraídas con los asegurados. 

Cabe mencionar que la metodología de calce 
reglamentada por la SBS es optativa por las 
compañías que desarrollan o han desarrollado el 
negocio de rentas vitalicias, sin embargo, de no 
hacerlo, los requerimientos patrimoniales serán 
mayores debido a que tendrían que utilizar una tasa 
de reserva del 3%.  

 

 

 

 

 
 

 

 

Rímac Internacional se ha acogido a la normativa de 
calce y, como resultado de su aplicación, a diciembre 
del 2007 se encuentra calzada en la totalidad de los 
tramos correspondientes a rentas vitalicias.  

En el caso de los seguros previsionales no existe una 
normativa de calce pero es de notar que Rímac se 
encuentra también calzada en la totalidad de los 
tramos. 
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A inicios del 2002, la SBS publicó el Reglamento 
para la Administración de Riesgos Operativos 
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Balance General Vida Vida Generales Generales
(En S/. 000) Dic-07 Dic-06 Dic-07 Dic-06

Activo
Activo Coriente
  Caja y Bancos 624,386 70,188 248,721 102,092
  Valores Negociables 1,464 19,023
  Ctas xCob x Ops de Seguros (neto) 19,262 25,026 213,234 194,463
  Ctas xCob x Ops Sujetas Riesgo Cred (neto) 60 113
  Ctas por Cobrar a Reaseg y Caseg (neto) 7,643 15,674 37,423 19,766
  Ctas por Cobrar Diversas (neto) 58,136 54,962 5,931 11,301
  Gastos Pagos por Adelantado 836 27,057 18,395

Total Activo Corriente 710,263 165,850 533,889 365,153
Inversiones en Valores(neto) 1,182,897 1,484,865 118,562 202,357
Inversiones en Inmuebles(neto) 37,509 33,883
Inmuebles, Muebles y Equipo (neto) 3,947 3,508 31,958 29,916
Otros Activos 17,834 11,942 44,006 49,330
Total Activos 1,914,941 1,666,166 765,925 680,638

Pasivo y Patrimonio
Pasivo Corriente
 Tributos, Participaciones y Cuentas x Pag Div 24,365 8,509 40,472 38,526
 Obligaciones Financieras 2,050 2,351 1,321 1,565
 Ctas por Pagar a Intermediarios y Auxiliares 1,024 604 13,512 15,348
 Ctas por Pagar a Asegurados 1,099 1,454 26,292 30,074
 Ctas por Pagar a Reaseg y Coaseg 21,650 17,917 115,936 49,698
 Reservas Técnicas por Siniestros 49,230 32,948 141,164 76,298
Total Pasivo Corriente 99,418 63,783 338,697 211,509

Pasivo no Corriente
 Obligaciones Financieras
 Reservas Técnicas por Siniestros 53,090 50,793 14,980 15,980
 Reservas Técnicas por Primas 1,499,145 1,356,280 159,068 180,951
 Otras Provisiones (neto) 522 5 3,147 1,058
 Ganancias diferidas 45,738 39,097
Total Pasivo 1,652,175 1,470,860 561,629 448,595

Capital Social 145,233 144,233 189,767 150,767
Reservas 21,164 17,943 36,459 31,494
Resultados Acumulados 1,208 922 958
Resultados del Ejercicio 95,161 32,207 -21,931 48,823
Patrimonio 262,765 195,305 204,296 232,043
Total Pasivo y Patrimonio 1,914,941 1,666,166 765,925 680,638
Fuente: Rimac  Internacional

Clasificación
XL Re Latin American Limited (Suiza) A+
Swiss Reinsurance America Corp (USA) AA-
Munich Reinsurance Co. (Alemania) AA-
Everest Reinsurance Co. (Estados Unidos) AA-
Scor RE (Francia) A-
Partner Reinsurance Europe Ltd (Irlanda) AA-
Fuente: Rímac Internacional, Fitchratings.com

Reasegurador
Principales Reaseguradores de Rímac

(Resolución SBS Nº 006-2002). En el caso de Rímac 
Internacional, en el 2001 creó  la Unidad de Riesgos 
con el propósito de identificar y manejar los riesgos 
que afectan a la compañía.  

La Unidad de Riesgos trabaja en forma conjunta con 
el Área de Procesos en el rediseño y actualización de 
cada uno de los procesos para medir y contrarrestar 
los riesgos operativos de la Compañía. El rápido 
nivel de respuesta operativa de Rímac luego del 
reciente terremoto es un indicador del adecuado 
seguimiento de los procesos de Riesgo Operativo.  

n  �
��
!����� ���

La estrategia de Rímac ha sido aumentar 
progresivamente la retención en incendios y líneas 
aliadas y protegerse de estos riesgos mediante 
contratos de reaseguro no proporcionales, lo cual ha 
permitido eliminar limitaciones en la capacidad de 
suscripción, así como restricciones impuestas y tasas 
mínimas, que implicaban mayores tarifas finales.  

Así, a partir del 2004, el nivel de cesión de primas se 
ha mantenido alrededor de 30% (40% en años 
anteriores).   

Debido al cambio en su política de reaseguros, el 
riesgo retenido por evento se mantiene bajo, siendo la 
máxima pérdida retenida por evento un monto 
cercano al 0.5% de su patrimonio y la máxima 
pérdida por riesgos catastróficos alrededor del 3.4%. 

La empresa ha desarrollado sólidas relaciones 
comerciales con sus reaseguradores, con quiénes en 
algunos casos ha formado alianzas comerciales. La 
mayoría de las empresas reaseguradoras con las que 
trabaja Rímac cuentan con una adecuada solvencia 
crediticia, reflejada en su rating de largo plazo.  
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A diciembre 2007, Rímac Internacional contaba con 
activos totales por S/. 2,680.9 millones compuestos 
principalmente por: i) inversiones en valores por 
48.6% (71.9% a diciembre del 2006); ii) caja y 
bancos por 32.6% (7.3% en diciembre 2006); y,         

iii) cuentas por cobrar por operaciones de seguros por 
8.7% (9.4% en diciembre 2006). 

Respecto de diciembre 2006, los activos crecieron en 
14.2% como consecuencia de una muy significativa 
posición de caja explicada por una política 
conservadora ante la incertidumbre temporal de los 
mercados de capitales locales y por el efecto del 
mayor resultado de inversiones. 

Por su parte, el total de pasivos ascendió a S/. 2,213.8 
millones, compuestos principalmente en un 86.6% 
por reservas técnicas, en un 8.1% por cuentas por 
pagar del negocio de seguros (intermediarios, 
asegurados y reaseguradores) y en un 2.9% por 
tributos y participaciones. 

Al cierre del 2007, el pasivo mostró un incremento de 
15.3% debido al mayor nivel de reservas técnicas, 
principalmente como consecuencia de la mayor 
producción de primas de seguros de vida y en menor 
medida por mayores cuentas por pagar a 
reaseguradores, tributos y participaciones. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

El patrimonio de la Compañía ascendió a S/. 467.1 
millones, superior al de diciembre 2006 (S/. 427.3 
millones), debido a la capitalización de utilidades 
generadas y al incremento de reservas. No obstante lo 
anterior, el ratio pasivo / patrimonio se incrementó de 
4.49 a 4.74x durante el 2007 debido al mayor 
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Dic 2003 Dic 2004 Dic 2005 Dic 2006 Dic 2007

(A) Patrimonio Efectivo 223,519  303,635   296,143   364,997   403,733   

(B) Requerimiento Patrimonial 200,753  266,131   264,111   352,235   357,675   
     (B.1) Patrimonio de Solvencia 148,700  197,130   195,633   260,911   264,943   
     (B.2) Fondo de Garantía 52,045    68,996     68,472     91,319     92,730     
     (B.3) Riesgo Crediticio 8             5              7              5              3              

(C) Endeudamiento 118,927  127,811   158,254   135,580   223,999   

Superávit 1 = (A) - (B) 22,766    37,504     32,032     12,762     46,057     

Superávit 1 = (A) - (C) 104,593  175,824   137,889   229,416   179,733   

Fuente: SBS

Requerimientos Patrimoniales
(En S/. Miles)

Generales Vida Total

(A) Patrimonio Efectivo 228,535   175,198   403,733   

(B) Requerimiento Patrimonial 190,632   167,043   357,675   
     (B.1) Patrimonio de Solvencia 141,207   123,736   264,943   
     (B.2) Fondo de Garantía 49,422     43,307     92,730     
     (B.3) Riesgo Crediticio 3              3              

(C) Endeudamiento 174,389   49,611     223,999   

Superávit 1 = (A) - (B) 37,903     8,155       46,057     

Superávit 1 = (A) - (C) 54,146     125,587   179,733   

Fuente: Rimac

Requerimientos Patrimoniales
(En S/. Miles)

crecimiento de los pasivos comparado con el 
patrimonio (15.3% versus 9.3%). 

Si se deducen del total de pasivos, las reservas 
técnicas (S/. 1,916.7 millones), resulta un pasivo de 
S/. 297.1 millones, monto que representa 0.64x el 
patrimonio, versus 0.49x del sistema. 

El indicador de liquidez corriente al 31 de diciembre 
del 2007 fue 2.54x, resultando muy superior al del 
promedio del sistema asegurador (1.56x). Por su 
parte, el ratio de liquidez efectiva fue también 
superior al del promedio del sistema asegurador 
(1.77x versus 0.79x). Cabe mencionar que el saldo de 
caja-bancos (S/. 873.1 millones) representó, al cierre 
del 2007, el 70.2% del total de activos corrientes, 
debido a la venta de buena parte de su portafolio en el 
exterior y a la realización de ganancias por las 
inversiones. Cabe destacar que la empresa mantiene 
una ganancia no realizada del stock de portafolio a 
vencimiento estimada en aproximadamente S/. 192.1 
millones, alrededor de 41% del patrimonio de la 
empresa.  

En cuanto al calce de monedas, a diciembre del 2007 
la Compañía presentó una posición monetaria 
acreedora por US$53.5 millones. Ello se explica 
principalmente por el componente en moneda 
extranjera que poseen sus inversiones y depósitos 
bancarios. No obstante, si se incluye el efecto 
cobertura de moneda (swaps y forwards por US$55.1 
millones), la posición neta fue negativa en US$1.6 
millones. 

Los negocios de vida requieren de un importante 
volumen de inversiones (S/. 1,182.9 millones) para 
respaldar sus obligaciones técnicas, por lo que al 
cierre del 2007 representó el 61.8% de sus activos 
totales (S/. 1,914.9 millones). Por el contrario, para 
los seguros generales, las inversiones en valores 
representaron el 15.7% del total de sus activos 
(S/.765.9 millones).  

Una aseguradora es solvente en la medida en que está 
en capacidad de satisfacer sus obligaciones con sus 
asegurados. El cociente entre el patrimonio efectivo y 
la suma del patrimonio de solvencia, el fondo de 
garantía y la porción destinada a cubrir los riesgos 
crediticios, indica cuántas veces los recursos propios 
de la Institución superan la exigencia mínima que una 
compañía de seguros debe ostentar.  

A diciembre del 2007, dicho ratio fue de 1.13x, 
superior al mostrado a diciembre del 2006 (1.04x) 
pero inferior al del sistema asegurador a diciembre 
del 2006 (1.18x). Por lo anterior, el superávit 

patrimonial se incrementó de S/. 12.8 a 46.1 
millones, tal como se detalla en el siguiente cuadro: 

 

 

 

 

 

 

 

De acuerdo con disposiciones de SBS, los 
requerimientos patrimoniales deben ser cumplidos 
tanto de manera agregada, como separada por los 
ramos generales y de vida, de manera independiente. 
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Rímac Internacional
Ratios Técnicos, financieros y de gestión

Dic. 2003 Dic. 2004 Dic. 2005 Dic. 2006 Dic. 2007

Indice de retención de riesgos 61.0% 69.3% 71.4% 71.2% 68.1%

Ratio combinado 90.1% 84.1% 87.0% 89.3% 111.5%

Siniestralidad total 42.6% 39.1% 55.3% 48.9% 80.3%

Siniestralidad retenida 52.1% 43.6% 48.5% 51.4% 68.3%

Resultado técnico / Primas totales 7.8% 5.1% 6.2% 5.1% -4.2%

Utilidad neta / Primas totales 7.8% 3.9% 5.3% 6.3% 5.7%

Utilidad neta / Patrimonio (ROE) 21.4% 11.2% 15.4% 19.0% 15.7%

Utilidad neta / Activos (ROA) 5.1% 2.3% 2.8% 3.5% 2.7%

(Resultado técnico - G. Adm.) / Patrimonio -9.8% -16.7% -16.0% -19.4% -52.4%

Gastos administrativos / Primas totales 11.4% 10.9% 11.7% 11.5% 14.9%

(G. Adm. + Com. netas) / Primas retenidas 38.0% 40.5% 38.5% 37.9% 43.2%

Liquidez Corriente 305.1% 240.7% 183.0% 162.8% 253.3%

Liquidez Efectiva 128.3% 113.2% 82.1% 52.8% 177.7%

Participación de mercado 26.6% 32.7% 34.0% 36.0% 34.0%
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ANTECEDENTES 

  Empresa:    Rímac Internacional Seguros 
  Domicilio legal:    Las Begonias 475 San Isidro 
  RUC:     20100041953    
  Teléfono:    (511) 411 3000 
  Fax:     (511) 222 8133 
 

RELACIÓN DE DIRECTORES 

  Pedro Brescia Cafferata    Presidente 
     Mario Augusto Brescia Cafferata  Vice-Presidente 
  Alfonso Brazzini Díaz-Ufano  Director 
  Fortunato Brescia Moreyra  Director 
  Mario Brescia Moreyra   Director 

Pedro Brescia Moreyra   Director  
Ricardo Cillóniz Champín   Director 

  Alex Fort Brescia    Director 
  Bernardo Fort Brescia   Director 
  Edgardo Arboccó Valderrama  Director Suplente 
  Luis Felipe Fort Del Solar   Director Suplente 
  Carlos Winder Calmet   Director Suplente  
   

RELACIÓN DE EJECUTIVOS 

  Alex Fort Brescia    Gerente General 
  Alfonso Brazzini Visconti    Gerente General Adjunto 

Juan Brignardello Vela   Gerente General Adjunto  
Mario Potestá Martínez   Gerente de Operaciones  

  José Martínez Sanguinetti   Gerente de Inversiones 
  Marcelo Escobar García   Gerente de Riesgos Humanos 
  Jorge Ortecho Rojas   Gerente de Contraloría 
  Enrique Prado Lopez de Romaña  Gerente de Desarrollo de Mercados y Servicios 

Alvaro Tapia Sabogal   Gerente de División - Ramos Generales 
  Maritza Bustamante Fernández 
  de Córdova    Contador General 
  Margiori Dolci Bonilla   Auditor General 
 

RELACIÓN DE ACCIONISTAS 

 Urbanización Santa Marina S.A.  20.7 % 
 Inversiones San Borja     17.9 % 
Minsur S.A.      14.5 % 
Inversiones Breca S.A.   11.7 % 
 Pedro Brescia Cafferata     8.0 % 
 Mario Brescia Cafferata       7.1 % 
 Otros      20.1 % 
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CLASIFICACIÓN DE RIESGO 
 

 

 

 

 

APOYO & ASOCIADOS INTERNACIONALES S.A.C. CLASIFICADORA DE RIESGO, de 
acuerdo a lo dispuesto en el Art. Nº 13º del Reglamento para la clasificación de empresas de los sistemas 
financiero y de seguros, Resolución SBS Nº 672-97, acordó la siguiente clasificación de riesgo para la 
empresa Rímac Internacional Seguros: 

 

 

             Clasificación  

Rating de la Institución    Categoría         A  

 

 

 

Definiciones 

CATEGORÍA A: Corresponde a aquellas instituciones que cuentan con una alta capacidad de pago de sus 
obligaciones en los términos y condiciones pactados, la cual no se vería afectada, de manera significativa, 
ante posibles cambios en la institución, en la industria a que pertenece, o en la economía. 
 
 
 
 


